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Pravi cas za nas

o je leto, ko dogodki

na druZzbeni ravni zelo

mo¢no odmevajo, in zdi

se, da povezujejo ljudi v
skupnosti mo¢neje kot prej. Zato
smo izjemno ponosni in veseli,
da smo tudi v skupini Toki¢
organizirali nepozaben dogodek,
ki nas je povezal. Povezali
smo hrvaski in slovenski trg,
mehanike in zaposlene Tokica ter
Bartoga, globalne dobavitelje in
blagovne znamke. Nas§ regionalni
domati sejem »Expo Tools of the
future« so namre¢ obiskovalci
Ppo njegovi organizaciji, vsebini
in obiskanosti prepoznali kot
nov zagrebski avto show za
profesionalce. To je pomembna
stvar, ki ne bi bila izvedljiva brez
na$e organizacijske kulture,
ki spodbuja predvsem timski
duh in ekipe, priznava pa tudi
posameznike.
Kaj je za nami, boste izvedeli na
straneh revije, skozi vsebino pa
boste spoznali tudi vrednost in
mo¢ nase blagovne znamke. Ta
vrednota nam prinasa visoka
pri¢akovanja kupcev, a tudi
odgovornost do dobaviteljev
in partnerjev. Zato po izjemno
uspe$nem lanskem letu in
tudi prvem polletju tekocega
nadaljujemo z rastjo mrezZe in
razvojem poslovanja. Poleg tega
nam napredne tehnologije, ki
jih uporabljamo v logistiki in
nadrtovanju, omogocajo, da
spoznamo potrebe in priloZnosti
v posamezni regiji, za to pa
potrebujemo tako posameznike
kot ekipe. Na sre¢o jih imamo
in zato bi se ob tej priloznosti
Se enkrat zahvalil vsem za
sodelovanje na Hrvaskem in v
Sloveniji.
Za zaupanje in sodelovanje se
zahvaljujem tudi partnerjem,
predvsem mehanikom in
kupcem. Se enkrat bom omenil
na$ sejem, ki je najbolje pokazal,
kako tesno smo povezani.
Vendar nas ta povezava

zavezuje tudi za prihodnje
obdobje. Storitvene dejavnosti
se soolajo z zahtevnimi

Casi, o katerih Ze nekaj ¢asa
poglobljeno razmisljamo in

o katerih je Warren Espinoza
delno spregovoril v intervjuju,
ki ga tudi lahko preberete v tej
$tevilki. Lahko re¢em, da Zivimo v
zanimivem prehodnem obdobju,
ki pocasi prehaja v zakljuéni
del, in sicer v fazi priprav na
spremembo, ki se bo zakljutila
z implementacijo pridobljenih
izkugenj ter vseh orodij in
dodanih vrednosti.

Soo¢ili se bomo z razvojem in
elektrifikacijo voznega parka,
digitalizacijo poslovanja, izzivi
z delovno silo, povezovanjem
sistemov in podatkov,
zakonodajo, razvojem kitajskih
avtomobilov ... Vseeno pa
mislim, da nam ni treba skrbeti,
ker stojimo ob strani najve¢jim
svetovnim dobaviteljem in
partnerjem, s katerimi se
poslovno povezujemo in skupaj
iS¢emo reSitve.

Cas $e imamo, na nas pa je, da ga
pravilno izkoristimo.

Ivan Santori¢
predsednik uprave skupine Toki¢
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PIRELLI V BARTOGU

Top izvedba z
znacajem

Dolgoletna tradicija in reference prve
vgradnje na $tevilne vrhunske modele in
super$portne avtomobile so poskrbele, da
so Pirellijeve pnevmatike Ze leta zazelena
obutev za avtomobile. Zaradi tega lahko

v Bartogovih poslovalnicah ali v spletni
trgovini najdete najzanimivejse Pirellijeve
modele po konkuren¢nih cenah.

V girokem naboru pnevmatik izstopa
model Pirelli Cinturato all Season SF3 z
najbolj$im rezultatom pri kombiniranem
zaviranju na suhi, mokri in zasneZeni
podlagi. Obenem je pnevmatika SF3 zelo
udobna za voznjo ob zelo nizki ravni hrupa,
pri éemer ohranja nadpovpreéno vodljivost.
Za tiste, ki ne pristajate na kompromise in
ste se znasli za volanom elektri¢nih vozil,
je tu vsekakor pnevmatika P ZERO E, ki
zagotavlja optimalno zaviranje, udobje in
ultra nizko porabo energije z razredom
AAA na oznaki EU.

Za tiste, ki i§¢ete najboljse, je

vedno na voljo brezkompromisna

reSitev za najmocnejsa vozila z

izjemno visokimi zmogljivostmi.

Cetrta generacija P ZERO™ je

izdelek, ki najbolje zdruzuje

Pirellijevo znanje, pridobljeno

v tekmovalnem motosportu,

s Pirellijevim zavezni$tvom z

vrhunskimi proizvajalci avtomobilov,

kar zagotavlja popolno prilagoditev
zmogljivostim vsakega avtomobila. #

Iz BARTOG

SVETOVNA PREMIERA

Schaeffler zacenja s serijsko
proizvodnjo sistema za
upravljanje zadnjih koles

Pri Schaefflerju za¢enjajo serijsko proizvodnjo
lastnega mehatronskega sistema krmiljenja
zadnjih koles, ki bo novemu elektri¢nemu
modelu SUV mednarodnega proizvajalca
omogocal bolj$o okretnost v ovinkih in
vrhunsko vodljivost pri mestni voznji. Z
dodano funkcijo krmiljenja zadnje osi nova
Schaefflerjeva tehnologija izboljsa vodljivost

v mestnem prometu in stabilnost pri menjavi
voznega pasu ter olajsa parkiranje.

To, kar ta sistem krmiljenja zadnjih koles
lo¢uje od drugih podobnih sistemov, je uporaba
planetnega vija¢nega gonila — tega so po
zaslugi visokonatané¢nega inZeniringa iz lastnih
proizvodnih obratov prvi na svetu uporabili na
ta na¢in. Kon¢ni rezultat je zelo kompakten in
lahek sistem s tihim delovanjem, optimiziran
za enostavno vgradnjo v avtomobile.

Uporaba planetarnega vijatnega pogona je
klju¢ni detajl, ki ta krmilni sistem lo¢i od
podobnih sistemov drugih proizvajalcev, ki
tradicionalno uporabljajo trapezni vija¢ni
pogon. S tem je mogoce izpolnjevati najstrozje
varnostne standarde v avtomobilski industriji
(Automotive Safety Integrity Level, ASIL,
raven D), hkrati pa dosegati bistveno boljso
uc¢inkovitost, zmanjsati trenje in skraj3ati
odzivni ¢as sistema.

Na ta na¢in tehnologija Schaeffler omogoca
natan¢no in zelo zanesljivo voznjo vozila.

To je e posebej pomembno za voznike
elektri¢nih avtomobilov, saj so baterijski
sklopi najveckrat vgrajeni v pod, kar v
primerjavi z vozili, opremljenimi s klasi¢nimi
pogonskimi motorji, posledi¢no pomeni
podaljsano medosno razdaljo. Zaradi daljse
medosne razdalje se poveca tudi obra¢alni
krog in poslabsa vodljivost. Z vgradnjo
Schaefflerjevega sistema za krmiljenje zadnjih
koles to tezavo premagamo na ve¢ nacinov.
Prvi¢, pri menjavi voznega pasu pri vigjih
hitrostih sistem obraéa zadnji kolesi v isto
smer kot sprednji, s ¢imer poveca stabilnost,
udobje in varnost. Poleg tega se pri voznji
skozi ostre ovinke izbolja okretnost na
nacin, da zadnji kolesi zavijeta v nasprotno
smer kot prednji kolesi. S tem dosezemo tako
imenovano navidezno zmanj3anje medosne
razdalje, in sicer za dinami¢no kontrolo v
ovinkih, in polmera obrac¢anja. In kon¢no, ta
tehnologija izbolj$uje zmogljivost aktivnega
posredovanja avtomatiziranih sistemov za
pomoc¢ pri menjavi voznega pasu. #



ATE BRAKECLEANER PRO

Gre tudi
Z narobe
obrnjenim

Pri ATE-ju z novim ATE
Brakecleaner PRO predstavljajo
reditev, ki ne le da izpolnjuje
visoke zahteve, ampak zapolnjuje
vrzel v portfelju izdelkov ATE.
Doze s ¢istilom za zavore ATE
Brakecleaner PRO vam ni treba
drzati pokon¢no, ampak jo

lahko uporabljate tudi obrnjeno
navzdol. To je prakti¢na
podrobnost, ki olajsa ¢is¢enje
zavor v razli¢nih polozajih

in kotih. Visok tlak prsenja
zagotavlja optimalno u¢inkovitost
¢id¢enja tudi na tezko dostopnih
mestih in abrazivni prah e

bolje oisti. Pri ATE so izbrali
visokokakovosten postopek
litografije za privlaten videz
novih posod za ¢iséenje zavor.

Na ta nacin ATE ne zagotavlja
zgolj, da plo¢evinka izpolnjuje
najstroZje specifikacije na ciljnih
trgih, ampak navdusi tudi s
svojim videzom visoke kakovosti.
ATE Brakecleaner PRO so

razvili in izdelali v Nemdiji. ATE
uporablja za mednarodni trg $tiri
razli¢ne kataloske stevilke, vsako
s prilagojenimi informacijami o
nevarnih snoveh v 22 razli¢nih
jezikih. ATE prodaja 500-ml ¢istilo
za zavore izklju¢no v $katlah po
24 kosov, kar ne le zmanjsuje
okoljski vpliv, ampak pokriva

tudi redne zahteve delavnic.
Pokrove ploc¢evink izdelujejo iz
100-odstotno reciklirane plastike
in jih zaradi varovanja okolja
namerno ne barvajo. #
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VARTA

AGM - za najzahtevnejso

uporabo

Vartine baterije AGM za uporabo
v vseh vrstah elektrificiranih
avtomobilov so pri Clariosu razvili
skupaj z vodilnimi proizvajalci
avtomobilov. V skladu s tem
uporabljamo Varto Silver Dynamic
AGM za posebno zahtevne
platforme vozil in aplikacije z
lastnostmi, idealnimi za vozila z
visokimi energetskimi zahtevami
- od start-stop do vseh potreb
elektri¢nih vozil. Laboratorijski in
terenski testi so dokazali vrhunsko
delovanje.

Poseben material AGM absorbira
vse kisline v akumulatorju,

kar zagotavlja visoko cikli¢no
stabilnost. Na ta na¢in lahko
baterijo ve¢krat polnimo in
praznimo, pri éemer se ohranja
njena visoka stopnja uéinkovitosti
in hkrati se preprec¢i izguba
kapacitete zaradi razslojevanja
kisline in baterije. Baterija AGM
tako zdrzi do trikrat dlje kot
obic¢ajne baterije.

»Zaradi daljse zivljenjske dobe

je baterija AGM strogkovno
udinkovitej$a od obicajnih baterij,«
poudarja Dirk Goebbels, direktor
produktnega inzeniringa EMEA
pri Clariosu. Zasnova, ki ne

puséa, omogoca, da baterijo AGM
namestite na mesta v avtomobilu,
kjer obi¢ajna baterija morda ni
primerna — na primer v prtljaznik
ali pod sedez. Njihova nizka
izguba napolnjenosti med zastoji
zagotavlja stabilno delovanje tudi
pri povecani obremenitvi. Baterije
Varta AGM se med Zivljenjsko
dobo u¢inkoviteje regenerirajo kot
obi¢ajne baterije, kar pomeni, da
se baterija polni hitreje tudi med
pogostimi kratkimi stiki, izleti in
mestno voznjo. Ohisje iz ojalenega
polipropilena in moéni spoji,
preizkugeni na slabih cestah, prav
tako zagotavljajo odli¢no odpornost
na vibracije. Poleg tega zmogljivosti
baterij AGM ostajajo stabilne skozi
celotno Zivljenjsko dobo. #

Maziva za najnovejse

motor!'e

xtreme Syn OW-20, je vrhunsko sinteti¢no motorno olje,

Novi proizvod, INA

VW

namenjeno mazanju najnovejse generacije visokozmogljivih bencinskih in

dizelskih motorjev osebnih avtomobilov. Zasnovano je posebej za najnovejse
Volkswagnove motorje, njegova formula pa z odli¢no oksidacijsko in termi¢no
stabilnostjo zagotavlja visoko zas¢ito vseh delov motorja pred obrabo.
Visokozmogljivi aditivi preprecujejo nastajanje usedlin na batih in vbrizgalnih
ventilih ter bistveno zmanj3ajo nastajanje usedlin in saj. Zaradi nizke
viskoznosti se olje hitro porazdeli po vseh mazalnih tockah, kar pri hladnem
zagonu zmanj$a obrabo na minimum. Gradacija olja OW-20 je zasluzna za
znatne prihranke goriva in zmanj$anje emisij CO,. To motorno olje je primerno
za uporabo v sodobnih tipih motorjev s tehnologijo start-stop. #

Iz BARTOG
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FEBI

Vzmetenje po
najvisjih standardih

izborov izdelkov za vzmetenje
z vel kot 10.000 artikli, ki
pokrivajo vse priljubljene
vrste evropskih in
azijskih vozil. Poleg tega
zaradi pristopa »fast-to-
market« Febi nenehno
vlaga v raziskave in
razvoj, da zagotovi

prave dele ob pravem
casu.

kakovosti veljajo za celotno
ponudbo. Febi je sinonim za
dele vzmetenja, najvigjo raven
kakovosti ter za zanesljivost
proizvodnje in vgradnje. Z

Iz BARTOG

q VALEO

n

Canopy - prva metlica

[ N

brisalca, oblikovana za

znizanje emisije CO
J je Ly

Pri Valeu so lansirali Canopy, prvo metlico
brisalcev, ki so jo zasnovali za kar 61-odstotno
znizanje emisij CO, v primerjavi s klasi¢nimi

metlicami Valeo, ki jih ve¢inoma prodajajo

na evropskem trgu, kar je potrdila neodvisna

organizacija Bureau Veritas.

Gumijasti profil Valeo Canopy izdelujejo iz veé
kot 80 % naravnih, obnovljivih ali recikliranih
materialov, kot so sladkorni trs, rastlinska

olja ali saje iz recikliranih pnevmatik. Delez

recikliranih materialov so povecali tudi v drugih
komponentah metlic brisalcev Canopy (do 15 %

recikliranega jekla v kovinskih strukturah in do 50
% reciklirane plastike v konénih spojih).

Metlice brisalcev Valeo Canopy dostavljajo
pripravljene za uporabo brez dodatnih adapterjev
in jih je zelo enostavno namestiti. S temi

metlicami pokrivajo 95 % vozil v evropskem
voznem parku. Valeo se pri tem ne ustavi, saj

Canopy prihaja v 100-odstotni kartonski embalazi,

ki jo je mogoce v celoti reciklirati in je natisnjena

z barvami na vodni osnovi brez topil. Poleg tega
ukrepa pri liniji Canopy so se pri Valeu zavezali, da

bodo do konca leta 2024 v Evropi plasti¢no embalazo

za enkratno uporabo odpravili pri vseh svojih serijah
metlic brisalcev in jo nadomestil z bolj trajnostnimi
reditvami iz kartona.

Nenazadnje Valeo s Canopyjem spodbuja industrijo
in ohranja delovna mesta v Evropi, saj ta izdelek
proizvajajo v tovarni v Issoiru v Franciji, od koder Ze
prihaja vecina brisalcev Valeo za evropski trg. #

intenzivnim testiranjem in deli,
ki ustrezajo kakovosti originalne
opreme, zagotavlja Febi izdelke
standardih.
V skladu z referencami
kakovosti originalne
opreme (OE) se deli
vzmetenja Febi natan¢no
ujemajo z zahtevanimi
specifikacijami brez
kakrsnih koli sprememb
predvidene in izvirne
zasnove. Febi zagotavlja, da
so izdelki natanko taksni, kot jih
je zasnoval proizvajalec vozila, kar
lastniku vozila zagotavlja popolno
raven udobja in varnosti. #
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Pri mnogih novejsih motorjih, kot sta EA288
in EA288 evo, proizvajalci po zamenjavi
izmenjevalnika toplote, vodne ¢rpalke,
hladilnika polnilnega zraka in drugih naprav
zahtevajo izpiranje hladilnega sistema. Razlog:
sodobni hladilni sistemi so zelo kompleksni

in jih je mogoce
popolnoma odistiti
le s temeljitim
izpiranjem. Le tako
lahko zagotovimo
protikorozijsko
za$¢ito in popravilo
pravilno opravimo
v skladu z danimi
smernicami in
dolo¢ili. Tezava:

do sedaj so imele
naprave, potrebne
za izpiranje, samo
pooblaséene
delavnice.

Sistem za pranje

v 8katli TOOL

BOX W04 ponuja
neodvisnim
delavnicam
kompaktno,
visokokakovostno
reSitev. Primeren

je tudi za §tevilna
vozila: omenjena
motorja EA288 in
EA288 evo najdemo
na primer pod

Ne glede na vase potrebe

in ne glede na vas cilj je ZF
Aftermarket zaupanja vredna
blagovna znamka, ki ponuja
vrsto originalnih kakovostnih
izdelkov in servisnih resitev, s
katerimi bo vase podjetje vodilo
pred drugimi. Hkrati zagotavlja
inovacije in vizijo prihodnosti za
mobilnost naslednje generacije.
Vodilni portfelj resitev za vozni
park in poprodajne storitve

ZF Friedrichshafen AG temelji

na njegovih moénih blagovnih
znamkah: Lemférder, Sachs, TRW
in WABCO. Sirok nabor izdelkov
in storitev, napredne povezovalne
resitve za upravljanje z digitalno
mobilnostjo in globalno servisno
omreZje podpirajo ter izboljsujejo

Iz BARTOG

CONTINENTAL

Sistem za izpiranje v Skatli - TOOL BOX W04

pokrovi priljubljenih vozil, kot sta Golf VI in
VII, pa tudi v $tevilnih vozilih Audi, Skoda in
Seat ter v gospodarskih vozilih Caddy in Crafter.
Univerzalna katla TOOL BOX W04 je idealna
tudi za vsa druga vozila po izteku garancije in
razumna nalozba za vsako delavnico, kajti brez

ZF AFTERMARKET

Arhitekt in oblikovalec trendov za naslednjo generacijo

zmogljivost in u¢inkovitost vseh
vrst vozil skozi njihov celoten
zivljenjski cikel. ZF Aftermarket
je hkrati arhitekt in oblikovalec
trendov za naslednje generacije.
Je prednostni partner za flote in
dobavitelj nadomestnih delov za
stranke po vsem svetu.

ZF Aftermarket je 3 milijarde
evrov vredno podjetje s
kombinirano ekipo okoli

8.000 zaposlenih. Deluje na

120 lokacijah v 40 drzavah

po vsem svetu, vklju¢no z 90

logisti¢nimi centri ter ve¢ kot
650 servisnimi partnerji z moc¢no
prisotnostjo na avtomobilskem
in industrijskem trgu. Zaradi tega
je ZF Aftermarket druga najvedja
organizacija na poprodajnem trgu
na svetu.

ZF Aftermarket se naslanja

na ve¢ kot 100 let inovacij,
tehnologije, strokovnega znanja
in izkugenj pri razvoju delov v
kakovosti originalne opreme

OE. Njihov cilj v avtomobilskem
in industrijskem sektorju je

ustrezne naprave za izpiranje bi morala delavnica
tak$na narocila zavrniti. To pomeni mese¢ni
izpad dohodka v visini stotine evrov. Velja pa tudi
obratno: nakup ustreznega sistema za izpiranje
se obi¢ajno povrne po drugem popravilu.
Naprava za izpiranje se namre¢ povrne veliko

prej, saj je izpiranje
smiselno, tudi ¢e
ga proizvajalec ni
izrecno predpisal

s specifikacijo.
Predvsem pri
starejsih ali
rabljenih vozilih:

je morda prej3nji
lastnik to¢il trdo
vodo namesto
destilirane? Ali

pa je prejsnja
servisna delavnica
med namestitvijo
uporabila tesnilno
pasto, ki sedaj
onesnazuje hladilno
teko¢ino? S gkatlo
TOOL BOX W04
lahko povezana
tveganja odpravite
enkrat za vselej in se
tako za§¢itite pred
odgkodninskimi
zahtevki. Ta
obcutek pa

je prakti¢no
neprecenljiv. #

zmanjsati porabo goriva in

hrup, poenostaviti upravljanje
ter nadzor vozil in strojev

ter povecati u¢inkovitost in
varnost. Vsak izdelek ZF na
avtomobilskem in industrijskem
trgu je glede kakovosti preizkusen
z najnovej$o opremo za najboljsi
mozni nadzor. ZF je dobavitelj
originalne opreme za ve¢ kot

55 avtomobilskih znamk. Kupci
kupujejo originalno opremo pri
$tevilnih vodilnih proizvajalcih
originalne opreme za avtomobile.
Zaklju¢imo lahko naslednje: ¢e
priznani proizvajalci avtomobilov
in gospodarskih vozil po vsem
svetu zaupajo izdelkom ZF za
svoja vozila, potem jim lahko tudi
vsi kupci. #
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MAHLE

Popolna storitev? Imamo jo!

ahlejev portfelj Aftermarket
M obsega ve¢ kot 80.000

izdelkov, od delov motorja,
komponent za toplotno upravljanje
in filtracijo do zaganjalnikov in
alternatorjev ter delov za elektri¢na
in hibridna vozila. Torej, ¢e i3cete del
za avto, gospodarsko vozilo, kombi ali
motorno kolo, je odgovor skoraj vedno
enak: imamo ga! To je precej dobro,
vendar ne dovolj dobro za Mahle.

Deli so le del resitve

Sodobna vozila postajajo vse

udobnejsa, varnejsa in bolj

funkcionalna, kar povecuje tudi

njihovo kompleksnost in s tem

zahteve po vzdrZevanju. Zato danes

pri Mahleju poleg visoke kakovosti

ponujamo dodatne komponente, pa tudi
celovite resitve z izdelki, delavnicami, opremo in
dopolnilnimi storitvami.

Vemo, o ¢em govorimo

S strokovnim znanjem na ravni proizvajalca prve
vgradnje in ve¢ kot stoletnimi izku$njami ima
Mahle obsezno znanje. Z veseljem gremo skozi

to: na spletu in zunaj njega, v nasih centrih za
usposabljanje ali neposredno z nasimi strankami

v njihovih delavnicah, z izobrazevanji in tecaj,
videi, moZnostmi e-u¢enja, brogurami in letaki ali
naso pomocdjo skozi klicni center. Nage storitve
prihranijo delavnicam dragoceni ¢as, jim pomagajo

Iz BARTOG

pri profesionalnem regevanju zahtevnih tehni¢nih
tezav, kar jim omogo¢a nadgradnjo in iritev
strokovnega znanja.

Natan¢na diagnostika, popoln servis
Oprema za delavnice podjetja Mahle Service
Solutions vsebuje vse nase izdelke in znanje o
delavnicah, tako da skupaj z rezervnimi deli in
dodatnimi storitvami zagotavlja popolne resitve za
sirok nabor izzivov v delavnicah. Od diagnosti¢nih
enot za vozila, servisa klimatskih naprav do enot
za kalibracijske sisteme asisten¢nih sistemov:

z inovativno tehnologijo, visoko kakovostjo in
intuitivnim delovanjem nae servisne naprave

avtomobilskim strokovnjakom
omogodajo lazje in hitrejse delo.

Ena od mnogih resitev Mahle
Aftermarket
Servis klimatskih naprav je donosen
posel za delavnice, serviserji pa lahko
v programu Mahle najdejo vse, kar
potrebujejo. Z obseznim paketom
oglasnih materialov nage partnerje
podpiramo online in offline pri
ogladevanju servisiranja klimatskih
naprav. Z A/C servisnimi enotami
Mahle ArcticPRO® je servisiranje
klimatskih naprav preprosto, u¢inkovito
in ekonomi¢no. Dodaten izdelek, kot
je kabinski zra¢ni filter, ali dodatna
storitev, kot je kemi¢no ¢idc¢enje
notranjosti vozila z Mahle OzonePRO®
enoto, omogo¢i popolno storitev.
Mahle ima vse ustrezne komponente, ki so
potrebne za pravilno vzdrzevanje hladilnega
sistema, od ekspanzijskega ventila za
kompresorje klimatskih naprav do $irokega
nabora storitev za podporo servisnih delavnic
pri njihovem delu. To vklju¢uje tudi tehni¢ne
plakate, priro¢nike za hladilnike in kompresorje
klimatskih naprav. Na voljo je Mahlejevo orodje
TechTool s periodi¢nimi informacijami, ki so
dostopne v obliki tehni¢nih sporo¢il ali kot
neposredna pomo¢ strokovnjakov iz delavnic v
na$em klicnem centru za poprodajne storitve.
Na kratko: popolna storitev? Imamo jo! #
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BOSCH

Testiranja pri Boschu strozja od evropskih zakonskih norm

Bosch kot eden vodilnih svetovnih proizvajalcev
komponent zavornega sistema izdeluje svoje
zavorne sisteme v skladu s strogimi smernicami
kakovosti v tovarnah v Juarezu (v Mehiki)

in Nanjingu (na Kitajskem). V razvojnih
laboratorijih v Karlsruheju (v Nemdiji) in
Chicagu (v ZDA) Boschevi inZenirji pripravljajo
nove mesanice materialov za zavorne ploé¢ice, ki
ustrezajo specifinim zahtevam vsakega modela
vozila. Boscheva ponudba vklju¢uje veé kot 1500
kompletov zavornih ploécic. Rezultat tega je

Iz BARTOG

vel kot 95-odstotna
pokritost trga samo v
Evropi.

Zavore so izpostavljene
ekstremnim
obremenitvam in
naprezanjem, ki se
razlikujejo glede na
znamko in model
vozila. Varnosti pri
zaviranju ni mogoce
dose¢i samo z eno
formulo. Iz velikega
$tevila razpolozljivih
mesanic materialov
za zavorne ploé¢ice z optimalnimi lastnostmi
izberemo najprimernej$e za izdelavo zavornih
plo&éic. Visoke standarde je mogoce doseci

le z brezhibnim razmerjem med tornim
koeficientom, udobjem pri voznji in obrabo
zavornih ploséic.

Uredba ECE R90 predpisuje merila za
ocenjevanje tehni¢nih lastnosti tornih
komponent. Za odobritev plasiranja na trg so
zavore in zavorne plos¢ice podvrzene strogemu
testiranju v skladu s to uredbo. Medtem ko

ta uredba zahteva testiranje strizne trdnosti,
obcutljivosti na pritisk in toplotne stabilnosti, so
zahteve Boschevega testiranja veliko obseznejse.
Testirajo ob¢utljivost na povidanje temperature,
zmanj$anje zavornega ucinka, prevajanje
toplote, vibriranje zavor, karakteristike hrupa
pri zaviranju, obrabo zavornih diskov in

plos¢ic ter vse ovrednotijo skozi primerjavo z
originalno opremo. Del testnega programa je
tudi simulacija situacij ekstremnega zaviranja.
Ti testi lahko trajajo tudi ves dan, medtem ko
teste po ECE R90 lahko zaklju¢ijo v Sestih urah.
S tak$nim testiranjem Boscheve zavorne plos¢ice
zagotavljajo voznikom dodatno varnost na cesti
in visoko raven dolgoro¢nega zadovoljstva. #

NPK

Vse, kar potrebujete -
komplet rezervnega kolesa

Ste res pomislili na vso opremo v vagem
vozilu? Po¢ena pnevmatika med voZnjo je ena
najhujsih no¢nih mor vsakega voznika, 3e
posebej ko vas ¢aka dolga pot in pri sebi nimate
vsega, kar potrebujete, da bi jo zamenjali in
varno nadaljevali voznjo. Rezervna pnevmatika
je pri ve¢ini novejsih avtomobilov redek
pripomocek in zelo pogosto jo nadomestijo

s teko¢ino za krpanje pnevmatik, popularno
imenovano teko¢a guma. Vendar tekoéina
pomaga le pri manjsih poskodbah, za resnejse
poskodbe je vseeno treba imeti rezervno kolo.
Da bi prepre¢ili neugodne situacije, smo v

nago ponudbo vkljuéili set NPK z rezervnim
kolesom. Set vsebuje vse, kar potrebujete za
zamenjavo pnevmatike na cesti:

« torbo,

+ prostorsko var¢no rezervno kolo,
+ dvigalko,

+ univerzalni kljug,
+ torbo za orodje,

+ povezovalni trak,
+ rokavice.
Komplete je mogoce
dobiti za skoraj vse
evropske modele
avtomobilov. S
kompletom NPK
ste varni in
pripravljeni na
vsako nezgodo s
pnevmatikami. #






INTERVJU | ZORAN ZEZELJ, DIREKTOR BARTOGA

Moja formula
sta strasti In
delovna etika

S strastjo do motociklov in dirkania, nasploh do Sporta in
aktivnega Zivljenjskega sloga, je novi direktor Bartoga Zoran
Zezelj v Mirni Peci nasel skupni jezik z ljudmi in okoljem.

orana, ki s seboj prinasa izjemno
bogate izkusnje, sodelavci v Bartogu in
Sloveniji Ze poznajo po njegovem delu
pri iritvi izvoznih aktivnosti v skupini
Toki¢. Svojo predanost natané¢nosti in
disciplini iz zasebnega Zivljenja prenasa na pot
poslovnega uspeha, pri éemer poudarja pomen
strasti in delovne etike. Se preden je prevzel vlogo
direktorja, je Zoran uspe$no razsiril in stabiliziral
Bartogovo izvozno dejavnost, spoznaval nove
sodelavce in slovenski trg. Svoje vodstvene
sposobnosti in strokovno znanje je razvijal
skozi $tevilne projekte. Kot komercialni vodja v
industriji, povezani z nafto, je podjetje obogatil
z mednarodnimi izku$njami po vsem svetu — od
Libije do Anglije. Z njegovim prihodom bodo pri
Bartogu nadaljevali z napredkom in optimizirali
rezultate na ravni skupine.

Bartog Info: S seboj prinasate mednarodne
izkusnje iz poslovanja v industriji,

povezani z nafto. V podjetje Bartog ste

prisli s stiriletnimi izkusnjami na podrodju
avtomobilske poprodaje. Kaksne so razlike in
podobnosti v izzivih teh panog?

Ti panogi je tezko neposredno primerjati, saj sem,
recimo, v podpornih dejavnostih naftne industrije
delal na podrodju storitev inZeniringa, Bartog in

Tokic pa delujeta v segmentu trgovine. Po drugi
strani sta omenjeni panogi na splosno povezani

in spremembe v eni mocno vplivajo na drugo. Obe
panogi kot osnovo za uspeh zahtevata razmeroma
visoko raven strokovnega znanja. Podobnosti v izzivih
so pri upravljanju ¢loveskih virov, in to prihaja vedno
bolj v ospredje. Nenehno moramo ustvarjati klimo, v
kateri se bodo odli¢ni posamezniki Zeleli razvijati, kar
pomeni tudi nenehne spremembe. Danes je to skupno
vsem, in to je ena glavnih nalog menedzmenta.

Kateri so, glede na izkusnje v izvoznem

segmentu avtomobilskih delov, najvedji izzivi
na slovenskem trgu avtomobilskih delov?

Iz BARTOG

Izvozna prodaja po modelu »cross border sales«

je naceloma veleprodaja, dostop do trga pa je
koncentriran na interakcijo z manjsimi trgovci. Ker
se prek teh manjsih trgovcev kanalizirajo tudi izzivi
celotnega trga, je sosednje trge mogoce relativno
natancno primerjati. Recimo madzarskega in
avstrijskega s slovenskim trgom, kjer Bartog gradi
maloprodajno mrezZo. Decentralizacija v Sloveniji je
podobna kot v Avstriji, v primerjavi z Madzarsko pa
na bistveno visji ravni. Po drugi strani je razmerje
med Stevilom registriranih vozil in skupnim Stevilom

Ce oseba premore ali
je pripravljena razviti
dolo¢eno stopnjo
delovne etike, bomo v
Bartogu to prepoznaliin
takemu posamezniku
ponudili konkurencne
pogoje ter moznost
ufenja in razvoja na
poklicni ravni.

prebivalcev v Avstriji in na Madzarskem podobno, za
razliko od Slovenije, kjer je to razmerje bistveno visje.
Po zivljenjskem standardu in kupni moci se Slovenija
umes¢a med MadZarsko in Avstrijo. Z drugimi
besedami, pomembno je biti blizu tistemu konénemu
uporabniku, ki si v Sloveniji zelo Zeli imeti svoje vozilo
in ga servisirati pri svojem mehaniku. Izziv je, kako

na ekonomsko smiseln nacin biti prisoten v vedjem
Stevilu manjsih skupnosti.

Kdo so Bartogovi kupci in zakaj je dobro biti
Bartogov partner?

Do nedavnega so bili Bartogovi kupci predvsem
vulkanizerji, danes pa so to tako vulkanizerji kot
avtomehaniki, hkrati pa smo partner voznikom. Ob
nedvomni podpori dobavitelja, ki omogoca nadaljnjo
krepitev Bartoga na trgu pnevmatik in avtomobilskih
delov, se bomo vedno trudili nenehno izboljSevati
raven kakovosti storitev za stranke. Po tem se na
trgu razlikujemo od drugih in od tega imajo koristi
tudi nasi kupci oziroma partnerji. S partnerskim
odnosom prinasamo stabilnost in varnost vsem
poslovnim deleznikom, saj ne zanemarjamo nobenega
vidika razvoja. Tehnolosko in logisti¢no se razvijamo
z bogatimi izkusnjami, zato tudi v nepredvidljivih
okolis¢inah, kot smo jim bili prica v preteklih letih,
zagotavljamo zanesljiv partnerski odnos.

Kako pri Bartogu nacrtujete razvijati svoje
odnose z vozniki in avtomehaniki?

Uvedli smo Ze Program zvestobe, z nadaljnjo
digitalizacijo in tehnoloskim razvojem podjetja

pa bomo $e izboljsali tisto, kar vsak kupec najbolj
potrebuje — hitrost, natanénost, poznavanje ponudbe
in izobraZevanje. Pri nas kupec na trgu ni sam,
nudimo mu dobro osnovo in podporo za nadaljnji
razvoj servisne dejavnosti oziroma upravljanja flot. S
tem prispevamo k brezhibnosti, kakovosti in varnosti
slovenskega voznega parka. Odnos do voznikov in
avtomehanikov je vecplasten, tako kot odnos do
druzbene skupnosti, in ga je treba graditi postopoma.
Zelimo se priblizati mladim in izobrazevalnemu
sistemu, kot to poénemo na Hrvaskem. Zato smo letos
sklenili partnerstvo z organizacijo Mladi mehanik,
kjer tekmujejo najboljsi mladi avtomehaniki.
Vsekakor se pri tem ne nameravamo ustaviti.

Delodajalci po vsej Evropi se soocajo z
velikimi izzivi, kar zadeva zaposlene, kako
je torej s tem v Bartogu? Kaj lahko sporodite
sedanjim in novim zaposlenim?

Vecina zgodb ima dve plati. Pri zaposlenih so ena plat
njihova pricakovanja in predstave, druga stran pa
produktivnost, na katero delodajalec lahko racuna,

in stroski, ki jih povzrocajo. V Bartogu poteka projekt
sistematizacije delovnih mest, s katerim bomo
povecali pozornost tudi v zadovoljstvo zaposlenih

kot enega kljucnih predpogojev za funkcionalno
organizacijo. To poteka na ve¢ ravneh, od razvoja
komunikacije do delovnih koristi in spodbujanja
poslovne kulture. Pricakujemo, da bomo v prihodnje
na trgu dela Se bolj zanimiv delodajalec, kot smo.

Katere bodo po vasem mnenju v prihodnje
najpomembnejse vrednote zaposlenih?
Delovna etika je klju¢na. Ce oseba premore ali je
pripravljena razviti doloceno stopnjo delovne etike,
bomo v Bartogu to prepoznali in takemu posamezniku
ponudili konkurencne pogoje ter moznost ucenja in
razvoja na poklicni ravni. Umetna inteligenca se bo v
prihodnje neizogibno srecala s socialno inteligenco in



izkusnjami, izziv pa bo doseci to v isti osebi z razvito
delovno etiko.

Kako prezivljate prosti éas?

Vecinoma aktivno - kolikor le lahko. Moja velika
strast je voznja z motociklom, pri cemer mislim

na dinamiko premikanja na dveh kolesih, pa tudi

na razumevanje mehanike, ki to omogoca. Ce bi to
pocel Ze prej, bi se verjetno ukvarjal s kaksno panogo
tekmovalnega motociklizma. Ker pa nisem, mi
preostane rekreativno uZivanje z motorjem znotraj
meja varnosti. To je moj izpusni ventil, a na nek nacin
tudi moj navdih.

Torej vam niti mehanika niti hitrost nista
tuji?

Predvsem je pomembno strast povezati s poslom.
Skozi svoj hobi imam zelo dober vpogled v stanje na
terenu, trende in okolis¢ine, ki mucijo vsakega voznika
in mehanika. To mi zelo pomaga, da ostajam povezan
z realno situacijo.

Moramo vam postaviti §e nekaj ,,LinkedIn“
vprasanj, zato nam povejte, s kom bi najraje
sli na poslovno vecerjo in katero knjigo bi
priporoéili vsem?

Hmm ... tezko vprasanje. Mislim, da bi bilo zanimivo
prisluhniti Igorju Akrapovicu, saj je iz strasti zacel
proizvajati najboljSe izpusne sisteme in s tem ustvaril
posel, hkrati pa se razvil v enega najbolj zazZelenih
delodajalcev v Sloveniji, ki ga pozna ves svet.
Glede knjig mislim, da je priporocilo odvisno

od stopnje, na kateri se trenutno nahaja
vsak posameznik. V¢asih bi bila to knjiga
o motociklih, a ko gre za vprasanja o
vrsti »LinkedIn«, je to recimo Shoe dog
avtorja Phila Knighta — zanimiva
zgodba o uspehu. Pripoveduje, kako
je nekdo s strastjo in Zivljenjsko
predanostjo ideji preizkusil vse
metode in uspel ter ustvaril

eno najbolj znanih blagovnih
znamk in edinstveno
organizacijsko strukturo.
Preprosta knjiga, ki lahko
navdihne vsakogar. #

Iz BARTOG
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[CITOKIE] | 1Z BARTOG . Veé kot 6.000 profesionalcev, povezanih z avtomo-
[ | bilsko industrijo, se je v soboto zbralo na zagrebskem
[ | velesejmu, kjer je potekal sejem Toki¢ in Bartog Expo
. Tools of the future 2024. Po gala vecerji z vodilnimi

svetovnimi dobavitelji so za serviserje in avtomehanike
TOOLS OF THE FUTURE s Hrvaske in iz Slovenije organizirali najvecji regionalni
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Sigumost u pokretu

Vv Ustanovljenoje v/ Prvo veliko v Nov slogan: VIzvedba Vv ATR Vv Toki¢ Racing v/ Auto Check VTEC - v Program v/ Novi LDC
bilo sirjenje “Sigurnost u novega modela International Team Center (ACC) izobrazevalni zvestobe Vv'Nov koncept
podjetje Tokic in maloprodajne pokretu” fransiznega AG center Tokic v Klicni center poslovalnic
odprta mreze (Varnost na poslovanja vT1Q V100 v Gospodarski in V' Novi prostori
prva poslovalnica poti) V' NAVISION poslovalnic moto program uprave

1989 1996

2003 2008 e PR 2010 2013

Iz BARTOG

v Ustanovitev podjetja V' Rast podjetja in V Certifikat 1SO 9002 v Prevzem podjetja v Odprtje 1. dislocirane v/ Zagon spletne v Clanstvo v Group V Siritev
Bartog d.o.o. maloprodaje V' Postavitev BHS mreze Alpetour Bandag maloprodajne enote trgovine Auto International poslovanja
v Alpe Adria
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poprodajne"opreme Prakti¢no-vsi hrvaski in slo-

venskl serviserji so spoznali najnovej$o ponudbo
in neposredno od dobawte‘zgx slisali najnovejse
|zkusp?e. Sejem so odprli ob donacijah predstavni-
kov izobraZevalnih sistemov Hrvaske in Slovenije,

za IIsyojitev nagrad, vrednih vec¢ kot 20.000 evrov.
Sejem je ob vsakodnevnih vprasanjih avtomehani-
kov pohudil tudi odgovore na izzive, ki prihajajo z
elektrifikacijo voznega parka, in na avtomatizaci-
jo - tako voznje kot poslovanja. To se je videlo na

=
_E .q' iskovalci pa so v nagradni igri dobili priloZnost
1

sejem avtomobilske poprodaje. Sejem se je zakljucil razstavhem prostoru izobrazevalnega centra TEC
ob ugotovitvi Stevilnih obiskovalcev, da se je rodil novi in pri stojnici servisne mreze ACC, ki deluje pod
zagrebski "Auto show za profesionalce”. okriljem podjetja Tokic.

Na tem edinstvenem dogodku se je na 6500 m? pro- Expo Tools of the future so zakljucili s skupno zaba-
stora zbralo ve¢ kot 120 razstavljavcev, med katerimi vo ve¢ tisoé prisotnih serviserjev in dobaviteljev v
je bilo kar 90 vodilnih blagovnih znamk avtomobilske druzbi z zaposlenimi iz podjetij Toki¢ in Bartog.

2018 2019 TOKIC’lG o el

2021 2022 (={=[=rc]

v Nov model V/LSEG Elite v Tokic 4.0
fransiznega Certifikat v/ Pridobitev AC
poslovanja v Konferenea T1 Marinici z
v Zasebna blagovna V' The Future Shapers TOKICI- - ’
znamka - TQ V' TKLUBzaTOPkupce [CITEKIE] : BARTOG TooLS OF THE FUTURE
v Toki¢ EXPO

2018 2018 A

v Pridobitev Bartoga du ogram Rast in razvoj prodajne v Standardizacija v Toki¢ & Bartog Expo
v www.tokic-alati.hr v Greenfield investicija poslovne mreze v Digitalizacija
V30 let Tokica Bjelovar Vv Mednarodna konferenca loveniji V Siritev maloprodajne
v Zdruzitev s Prpic- v Uporaba umetne T1Meetup v Webshop.tokic.hr mreze
Commerce inteligence V'Nabor za trg elektricnih V Toki¢ mobilna
. vWMS v Zdruzitev z Donit Split vozil aplikacija
vNa 1. mestu v Odprtje novega v Rekordno stevilo V'Nadgradnja in optimizacija v/ Preoblikovanje TKlub
v Sloveniji logisticnega centra poslovalnic upravljanja kategorij in BKlub
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-do vodllnega V regiji

azvoj domacega voznega parka,
R vkljuéno s prometno varnostjo,

je v veliki meri odvisen od
angaziranosti distributerjev, ki skrbijo
za izobrazevanje velikih kupcey,

avtomehanikov in tudi voznikov. Prav
v tem je pomembna vloga skupine

~_Tokié kije svojo pot s takénim

poslanstvom zacela pred 34 leti z

odprtjem prve poslovalnice v Zagrebu.

Takratni poslovni razvoj v ¢asu
nastanka drzave je hrvaskim
voznikom prinesel prve moZnosti
izbire in alternativ v ponudbi. Skozi
odnose z dobavitelji in po vzoru
najboljsih evropskih distributerjev
je Toki¢ v hrvagke servise prinesel
najkakovostnejsi program in od
takrat naprej skrbi za njegov razvoj.
Danes se rezultati odraZajo v
ponudbi ve¢ kot 300.000 razli¢nih
delov in 300 blagovnih znamk v ve¢
kot 130 poslovalnicah na Hrvagkem

—~delavnic najvijega standarda Auto  kombajnov in ba

ne poslovalnice

S stalnim vlaganjem v
zaposlene in tehnologijo
so pri Tokicu prisli do
najgostejSe prodajne
mreze z najmocnejso

= logisticno podporo. Sejem

- Tokic & Bartog Expo

Al »Tools of the future«
2024 je krona nalozb tega
velikega in tradicionalnega—

¢ g ga

i ~druzinskega podjetja. —
— — -

in v Sloveniji, kjer skupina Toki¢ in dvi Zkusenj pt;imlﬁfﬁu{"%ina Toki¢ danes upravlja z
leta 2020 deluje kot B avtomobilskih delov na najvisjo najgostej$o mrezo poslovalnic in
Z1 étje nenehno raslo in evropsko raven je Toki¢ s najmocnejso logistiko pri distribuciji
razvijalo svojo mrezo. Prvi korak prevzemom slovenskega Bartoga avtomobilskih delov. Vsak serviser
so leta 2005 storili z razvojem vstopil na mednarodno sceno.
posebnega fransiznega poslovnega Komplementarna integracija
modela, tako da je Tokic leta je na slovenski trg prinesla
2008 postal ¢lan in delni¢ar ATR strokovno znanje s podro¢ja
International, vodilne svetovne avtomobilskih delov, orodij in

trgovske organizacije distributerjev  gospodarskih programov, Bartog
avtomobilskih delov. S to poslovnq_.--' paje kot slovenski strokovnjak za

odlo¢itvijo so najsodobnejse gumarsko poslovanje s 30-letnimi
tehnologije in deli postali dostopni  izku$njami na Hrvasko prinesel
hrvagkemu trg 2014 pa so najsirSo ponudbo pnevmatik za
odprli TE razevalni center vse tipe vozil, in sicer od skuterjev
in a je mreZa servisnih in avtomobilov do tovernjakov,

. Rodila se je
Check Center. Zaradi stalne rasti skupina, ki igr. i
prihodkov in obsega poslovanja so ohranjanju varnosti prometa in
potrebovali nove upravne prostore s tem poslovanja, saj je skupina
in ve¢ kot 25.000 m? velik logisti(:ni Tokiépartner skoraj vseh velikih azvol mreZe poslovalnic po letih. Rast njihovega
center v Zagrebu. transportnih podjetij, na katerih ila se nadaljuje tudi to leto.

Z izobrazevanjem zaposlenih sloni gospodarstvo.

»S sistematicnim in nenehnim viaganjem v zaposlene in tehnologijo
skupina Tokic kot ¢lanica svetovne trgovinske organizacije ATR
International prevzema odgovornost pri razvoju in izobraZevanju
regionalne panoge vzdrzevanja vozil. Expo Tools of the future 2024
Jje najboljsi primer, o kaksnem trznem in komunikacijskerm obsegu
govorimo, zato se zahvaljujem vsem zaposlenim, partnerjem in
dobaviteljem za podporo.”

Ivan Santorié, predsednik uprave skupine Toki¢
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lahko pride do Zeleneg v primerjavi z letom 2019, ko je Skupina Toki¢ skupaj z zaposlenimi  znanja pa poteka do te mere,

nekaj urah, kar neposredno bil zadnji Expo, samo v prodaji v Bartogu v Sloveniji zaposluje da se prodajalci v poslovalnicah

na kakovost in hitrost storitve zaposlenih ve¢ ljudi, kot jih je skupaj 1.300 ljudi, prav v ¢asu sejma  izobraZujejo in razvijajo v prodajne

vsakega voznika. Danes je v Tokicu  bilo pred petimi leti vseh skupaj. Expo 2024 pa je Stevilo zaposlenih s ije to nacin, ki jim
na Hrvaskem preseglo 1.000. daje priloznost za na j

Dodani vrednosti, ki jo Toki¢ vodstvenih polozajev. To z vstopom
zagotavlja vsem svojim kupcem, sta v poslovalnice skupine Toki¢ lahko
poleg hitrosti dostave, preverjenega prepozna vsak kupec, prav tako

asortimaja zagotovljeni tehni¢na z nakupom v spletnih trgovinah
podpora in izobraZevanje. Hkrati ali z uporabo mobilne aplikacije
samo v klicnem centru priblizno programa zvestobe.

30 zaposlenih odgovarja na Stratesko organizirana, da
povpradevanja vseh zainteresiranih, je pripravljena na vsako

posebno poglavje pa predstavlja spremembo in trzne izzive, ima
izobraZzevalni center TEC, kjer so skupina Toki¢ lastna oddelka za
tehni¢ni vodje v sodelovanju z tehnologijo in razvoj. Pri svojem
izobrazevalnimi sistemi v skladu poslovanju se naslanja na strojno
z regulativo EU certificirali prvi ucenje in umetno inteligenco

seminar za vzdrZzevanje elektri¢nih  ter najnaprednejsa orodja za
vozil na Hrvaskem, ki ga vpisujejov  upravljanje zalog na svetu. Vse zato,

delovno knjiZico posameznika. da je vsak od 300.000 artiklov na
V skupini Tokié letno izvedemo pravem mestu, za pravo stranko, v
na stotine izobrazevanj, prenos pravi koli¢ini in ob pravem ¢asu. #

»Prispevek nasih zaposlenih in partnerjev je neizmeren in se jim zahvaljujermo
za podporo. Veliko jih je z nami Ze od vsega zacetka. Verjamem, da smo

z mednarodnim poslovnim sejrmom, na katerem so se zbrali vsi vodilni
svetovni dobavitelji avtomobilske industrije, nasim partnerjem in kupcen
pokazali, kako Zivimo svoje temeljne vrednote. Partnerski odnosi so za nas

najpormembnejsi, a tudi kijucni pri prenosu znanja na avtomehanike inpri R
ohranjanju voznega parka ter krepitvi prometne varnosti.” i

= |
llija Toki¢, ustanovitelj in lastnik @
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razsta

za‘*najboljse servisne storitv

————— \f"od geslom »Tools of the future« se je na sejmu zbralo
bilina-voljo vsem serviserjem in partnerjem podjetij
program pa so spremljali hrvaskiin slovenski mediji.

Skupina Toki¢ na ta nacin prispeva tako k dvigu

@I : ETERMARKET

R i oreat e sorts with %
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viteljev, ki so ob najnovejsem asortimanu z vsemi potrebnimi informacijami

oveniji in na Hrvaskem
. V casu sejma so se razstavljavci predstavili tako posamiéno kot organW

0 specializiranih obiskovalcev je dobilo odgovore na vsa svoja vprasanja. =
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e

o

== e
.Intuitivn_q Zasnovana razporeditev dobaviteljev v najvec-
jtla(m |.:>aV|ljo.nu zagrebskega velesejma je obiskovalce vodila
; Ozi grupirane programe dobaviteljev. Obiskovalci sejma

x?o T90|s ofv the fl_:ture SO po stojnicah in predstaviljenem

nacr_tu izobraZevanja lahko v najkrajSem moznem ¢asuy spo-
znali vse trende v sorodni avtomobilski industriji.

—

VALEO

Iz majhne delavnice na -

obrobju Pariza, ki je svoja

vrata odprla davnega

leta 1923, se je Valeo

profiliral kot eden vodilnih

na podrodju inovacij

v mobilnosti. Lani so

praznovali 100. rojstni dan.

Morda so najbolj znani

po metlicah brisalcey, s

katerimi se je vsak avtomobilist

srecCal vsaj enkrat v zZivljenju. Je pa

ponudba francoskega podijetja veliko

Sirsa in kompleksnejsa. Podjetje je

eno izmed pionirjev elektromobilnosti

(e-axle) in tudi priznan proizvajalec

Stevilnih komponent, kot so radariji,

lidariji, senzotji, inverterji, telematski

sistemi, zasloni head-up, multimedijski

zasloni, digitalni instrumenti itd. Se ena

njihova posebnost so sistemi osvetlitve

tako za notranjost vozila kot tudi

napredne zunanje luci s projektorji in
- dinamic¢nimi funkcijami, ki so trenutno

najbolj zastopane v elektri¢nih vozilih.

s

.-I::.-'

M,

b

ATE & CONTINENTAL

Kot del skupine Continental so pri ATE specialisti za zavorne
sisteme. Nemsko podjetje mocno temelji na vec¢ kot 200-letni
tradiciji. ATE s ponosom ponuja celovite resitve za zavorne
sisteme, ki so prvi vgrajeni

v vozila vodilnih svetovnih

proizvajalcev. Poleg diskovy,

ploscic in zavornih tekocin so

na voljo sistemi ESP druge

generacije, pa tudi patentirane

reSitve, kot so kerami¢ne

ploscice, ki oddajajo bistveno

manj zavornega prahu.

Kot ContiTech so v

avtomobilskem sektorju

specializirani za

visokokakovostne pogonske

jermene (zobate jermene,

klinaste jermene, valje, ¢rpalke hladilne tekocine itd.).
Serviserjem in konénim kupcem pa njihovo delo olajsuje dejstvo,
da so v enem paketu kompleti z vsemi potrebnimi komponentami

skupaj s podrobnimi navodili za vgradnjo.
.

S po_uda_rk_om na dragocenem é&asu vsakega obiskovalca
serv_ls?rja In partnerja so bila organizirana izobraievan'a,
vodilnih dobaviteljev zasnovana skozi kratke »slote« nja
katere se je lahko vsak 2anesel pri prenosu informaci}.

Tako predstavitev na najveéjih stoini i
- jih stojnicah ni bila e
ampak so jo v Easu sejma ponovil fiagnat

i $tirikrat po 15 minut.
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ZF & TRW

Kot pravi velikan in eno vodilnih
svetovnih podjetij na podrocju
poprodajnih storitev se ZF
razvija z mo¢nim poudarkom
na novi mobilnosti oziroma
elektrifikaciji. Na njihovem
razstavnem prostoru na
sejmu Toki¢ & Bartog Expo so
pokazali, kako pri ZF-u gledajo
v prihodnost z investicijami
v digitalizacijo in asistencne
sisteme (ADAS), skozi
specializacijo v proizvodnjo
kamer, radarjey, lidarjeyv, razlicnih vrst
senzorjev in tudi krmilnih enot, ki jih
vgrajujejo v avtonomna vozila do ravni 4.
Sestrsko podjetje TRW je zadolzeno tako
za izdelavo zavornih sistemov kot tudi
komponent vzmetenja oziroma krmilnih —
sklopov za osebna in gospodarska vozila,
ki so na cestah ze desetletja. Zanje
zagotavljajo enako kakovostno in celovito
ponudbo poprodajnih resitev.

12 zanimivimi stojnicami,
tehnologijo in mobilnost.
Z naprednim simulatorje

ki so zdruzevale izobraZevanje,
Posebej zanimiv je bil prostor

eno streho

Ptreostali Cas sovnamenili individualnemu pristopu do
s: rank. N.a ta |.1a¢_:|n So si obiskovalci lazje organizirali svoj
Cas na sejmu in izbrali SVoje prioritete

Poleg vodilnih razstavijavcev s B
: o v premljajoée av i
industrije, ki ustvarjajo Jaj tomobilske

_ _ avtomobile in mobilnost je sejem
ponudil tudi dodatne vsebine. Obiskovalci so se,sreéajli z

—

m voZnje v vrednosti dobri
39._000_ evrov. Na njem so se v relj voZnji pome:;ﬁgl:n-
b|<_:|c_>zn| Y9zniki, svoje rezultate pa so zabelezili tudi vo-
zniki Toki¢ Racing Teama. Prostor z VR opremo je odprl
n_ov pogled za vse tiste, ki Se niste izkusili, kako izgleda
w_rtualnaz resni¢nost. Vsak trenutek ie bil lahko napolnjen
Z izobrazevanjem, zabavo ali spros¢anjem, kaijti posebni

dfl tazstavnega _prostora ie zajemal okrepéilo s hrano in
pijaco za vse obiskovalce sejma.

CASTROL

Leto 2024 je za Castrol
prazni¢no, saj obelezujejo
svojo 125. obletnico. Naftno
podjetje je bilo Zze od vsega
zacCetka tesno povezano
s svetom motosporta in
dirkanja na sploh, pa tudi
z letalsko industrijo, kjer se
od olja zahteva najvecja
zmogljivost tako pri hladnem
zagonu kot pri zelo visokih
delovnih temperaturah in obremenitvah.
Ustanovitelj Charles Wakefield je to dosegel
z dodajanjem doloc¢ene koli¢ine ricinusa, od
koder je prisel navdih za ime blagovne znamke.
Danes je Castrol moc¢no okoljsko ozavesceno
podjetje z novo pametno embalazo, ki vsebuje
manj plastike. Osvezili so prepoznavni rdece-
zelen logotip, racionalizirali in skrajsali pa so
tudi imena izdelkov. V skladu s trznimi trendi so
v novi ponudbi visokokakovostna olja, posebej
namenjena tako hibridnim vozilom kot tudi
vozilom s sistemom start-stop, pri katerih motorna
olja dozivljajo velika temperaturna nihanja.
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FEBI

Kot pionir na trgu rezervnih
delov z vec¢ kot 50.000
tehni¢nimi komponentami za .
osebna, lahka gospodarska
in tovorna vozila se
Febi lahko pohvali, da s
Toki¢em sodeluje ze 15 let.
= Febi je del mednarodne
- " skupine Bilstein, s
svojimi predstavnistvi
pa so prisotni v ve¢ kot
170 drzavah po svetu.
Poleg odli¢ne pokritosti trga v sklopu
Tokiceve prodajno-servisne mreze so v
Febiju Se posebej zadovoljni s skupnim
izobrazevanjem zaposlenih in serviserjev,
saj na ta nacin odlicnost zaposlenih
dvigujejo na najvisjo mozno raven. Na
razstavnem prostoru sejma so obiskovalci
—— lahko videli in izvedeli marsikaj novega
0 zavornih sistemih, razvodnih sistemih
v motorjih, elektricnih komponentah,
hlajenju motorja, klimatskih napravah in o
drugih sistemih, ki jih najdemo v osebnih
avtomobilih.

= ‘- ' = - "'______,.--"" : - [
e = SCHAEFFLER

Podjetje Schaeffler se lahko pohvali

_____.:::-""' z bogatim znanjem in s 40-letnimi
f___:;';f"' izkusnjami na trgu nadomestnih
______,;;:'«"" delov. Schaeffler je na sejmu Toki¢

- & Bartog Expo predstavil izdelke, ki
- so najmocnejsi te znamke. Stevilni
obiskovalci so si lahko ogledali in
/ se seznanili z delovanjem razli¢nih
delov menjalnika, kot so mehanske
sklopke, e-pogonske gredi, menjalniki,
pretvorniki navora ali samodejni
menjalniki CVT. Schaeffler je predstavil
tudi dele motorja, krmilne mehanizme,
4 krmilne ventile, hladilne sisteme, kot
// tudi komponente podvozja, in sicer od
kolesnih lezajev, pogonskih gredi do
nosilcev amortizerjev.



25

MAHLE

Se en velikan na svetovn
avtomobilskih delov je pr
svoje kljuéne izdelke, ki ji
Tokic¢evo prodajno mrezo
vrsto let trzi na hrvaske
Najvec pozornosti so na
pritegnili klimatski siste
elektronski in mehatrons
ter batni mehanizmi in v
sklopi. Poleg tega se je M
tudi s svojimi e-izdelki, o
imeli priloznost spoznati
elektri¢nih pogonoyv, pa t
pomozne naprave, e-pol
za toplotno upravljanje it
med drugim pohvalil z n
pogonskega sistema za e
kolesa.

4
CLARIOS

Clarios je vodilni dobavit
reSitev za osebna in gos
v Sportu in tudi v vsakda
ljudi ter njihovih hobijih. |
predstavili svojo ponudb
Varta za osebna in gospc
Poleg klasi¢nih akumulat
elektrolitom so predstavi
Clarios AGM (dry type), k
vzdrzevanja. Predstavljen.
nova generacija visokoz
ionskih baterij, ki jih odlik
zelo nizka masa, zato so p
Vv svetu motos

je sestavil tud
nizkonapetos

XEV, ki z viso

baterijo del

tandemu, ka

zagotoviti
zmogljivost
stalno moc¢
funkcional
vozila, priklju¢ne
baterijska elektri¢na vozila.
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BOSCH

Pri Boschu ponujajo Sirok

izbor OEM in poprodajnih

delov, resitev za popravila in

opreme za delavnice, kot sta

diagnosti¢na programska

in strojna oprema. Na

sejmu so predstavili novo

generacijo polnilnikov

C-Line, kar glede na

trenutne zahteve ni presenetljivo, saj morajo akumulatorji oziroma
baterije slediti vse vedjim energetskim zahtevam sodobnih
avtomobilov. Na voljo je pet modelov za razlicne potrebe, vkljuéno
z dvema za litij-ionske baterije. Celo osnovni C10 ponuja samodejni
nadzor polnjenja, zascito pred iskrenjem in pregrevanjem ter je
odporen na prah in vodo (IP65). Moc¢nejsi modeli dodatno scitijo
pred zamenjavo polarnosti ter imajo spominsko in regenerativno
funkcijo. Bosch je pred kratkim predstavil nov napreden kabinski
filter Filter+pro, ki nadgrajuje sedanjo ponudbo in cbcutno
zmanjsa droben prah, alergene, mikrobe in neprijetne vonjave.
Veliko zanimanja obiskovalcev je pritegnila tudi ugodna akcijska
ponudba diagnosti¢ne naprave Bosch KTS s triletno naro¢nino na
diagnosti¢no programsko opremo ESI(tronic), ki omogoca hiter in
intuitiven dostop do vseh podatkov o vzdrzevaniju in servisiranju vec
kot 150 razli¢nih znamk vozil.

SOGEFI

Sogefi je v druzbi vodilnih

svetovnih dobaviteljev originalnih

in nadomestnih delov specialist za
filtracijske sisteme, ki so predstavljali
tudi glavno vsebino njihovega

segmente, povezane s komponentami
fleksibilnega vzmetenja in hladilnimi
sistemi. Skupina Sogefi je v vseh
poslovnih sektorjih mo¢no usmerjena
V razvoj, optimizacijo delovanja in
podaljSevanje zivljenjskega cikla
posameznega izdelka ter skrbi

za varovanje okolja. Proizvajalci
avtomobiloy, ki so za dobavitelja izbrali
Sogefi, lahko racunajo na

najvisje standarde OEM-

kakovostnih izdelkov.

Po vsem svetu imajo 37

tovarn, kar pomembno

poveca integracijo, torej

skrajSa logisti¢ne procese

in hkrati ¢as dobave.

. razstavnega prostora. Pomembno
’ je izpostaviti Se druge poslovne

CONTINENTAL

To nemsko podjetje so ustanovili pred vec¢ kot 150 leti v Hannovru
in je od takrat preraslo v globalno tehnolosko podijetje z vec

kot 200.000 zaposlenimi. Continental danes razvija napredne
tehnologije, izdelke in storitve za trajnostno ter omrezeno mobilnost
ljudi in blaga. Nedvomno so danes pnevmatike izdelek, ki ga kupci
najbolj povezujejo z zvenecim imenom, kar ni presenetljivo, saj je

v svetu transporta prav pnevmatika tista, ki ustvari vitalni stik med
vozilom in cesto. Toki¢ Expo je bil idealna priloznost za predstavitev
Siroke palete izdelkov za osebna in gospodarska vozila, Stevilni
zainteresirani pa so lahko iz prve roke spoznali tehnologije,
proizvodnjo in zmogljivosti, ki uvrs¢ajo Continental med vodilne
svetovne proizvajalce. Pri programu za osebne avtomobile poleg
delitve na letne in zimske modele segmentirajo pnevmatike glede
na zeleno zmogljivost, in sicer od brezkompromisnih Sportnih
modelov do tistih, ki so usmerjeni v ucinkovito porabo goriva in ¢im
nizjo raven hrupa, pa vse do poudarjene vzdrzljivosti.
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Pri Nordexu verjamemo, da mora biti voinja varna, varéna

In prijetna! Dokaz tega je NS8000. E to pnevmatiko (2 veako
potowvanje po cesti prijetno. NS2000 se odliéno ujame, tako s
sportnimivozill, kot s kompaktnimi avtomobili, za izbolisanje
vase vozne izkusnje.

NORDEXXT
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Oglejte si dodatnih 90 stojnic dobaviteljev, kako 50 bile postavljene,
pred prihodom 6:8Q@gostov. Gostje so pokazali veliko zanimanje in
amalce okupirali ves ¢as sejma

ASSO MARMITTE

CORTECO DATAcoL

DENSO -

DIGITALNI TAHOGRAF




ELRINGKLINGER

FISCHER -

FRIG AIR

- -
GKN OVoNI HAK

NajsirSa ponudba izdelkov v regiji tvori Sirino blagovnih znamk za
vse potrebe trga, tako da kupec lahko izbira med cenovnimi razredi,

kakowvostjo in hitrostjo dostave z zagotovljenimi dobavnimi verigami.
7 BARTOG
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Poleg razlicnih skupin ponudbe delov smo posebno pozornost namenili

orodjem in servisnw Serviserji s jo lahko delno spoznali na veliki

stojnici Tokica ali s pot

HERTH+BUSS

INGERSOLL RAND

KARCHER

7

AC HYDRAULIC
ACAUTO BORKOWSKI
ZAJKOWSKI

AIC GERMANY

AMZS - AVTO-MOTO

F .
i wamroc

INA MAZIVA

[

KS TOOLS

ZVEZA SLOVENIJE AGWARNER CLARIOS - VARTA
ASSO MARMITTE AFTERMARKET CONTINENTAL - ATE &
AUSTONE - PRINX BUDWEG CONTITECH

BEISSBARTH CASTROL CONTINENTAL ADRIA
BORG AUTOMOTIVE CELKAR CORTECO

®ro strokovnjakov neposredno pri dobavitelju.

DATACOL

DAYCO

DENSO

DENSO THERMAL
DIGITALNI TAHOGRAF




7/

- LANP | .
UNCH |. LES 6FORS LIQUI MOLY .

- - | -
LPR MAGNETI MARELL]| MAKITA
MANN HUMMEL . METELL- MEYLE

S strokovnjaki in tehni¢nim osebjem so lahko obiskovalci
na stojnicah reSevali vetne dvorme glede dolocenih artiklov
ali tezav z montazo.

DRIV FALKEN FOOD CORNER HAK HORVAT
DYNABRADE FEBI - FERDINAND BILSTEIN FRIG AIR HAZET INA MAZIVA
ELRINGKLINGER FERODO FSB RACING TEAM HELLA INGERSOLL RAND
EXIDE FILCAR GKN AYRA SERVICIO HENKEL CROATIA JBM

FAI AUTOMOTIVE FISCHER GOVONI HERTH+BUSS KAMAR
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Poseben del sejma je bil namenjen industriji pnevmatil<, kjer so poleg
znamk; kot so Corttigental, Falken, Nexen, Nordexx, Vredestein, MRL in
Trayal, izpostavili kmetifSki in motociklisticni program Tokica in Bartoga.
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MOTIPDUPLI S MOTOSERV|CE - -

“\ITERRA - NGK & NTK 2 N-
NORDEXX (o] gERMANY -

ORBICO-SHELL

PARTSLIFE ,-

PENA KOZMETIKA

KARCHER LAUNCH /M/AGNETI MARELLI METELLI MOTIP DUPLI
KNIPEX LESJOFORS MAHLE MEYLE MS ENERGY

KS TOOLS LIQUI MOLY MAKITA MOBIL PLATTNER MS MOTOSERVICE
KYB LPR MANN HUMMEL MOOG MULTIAIR
LANDPRORT LUMILEDS (PHILIPS) MANNOL MONROE NEXEN
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PHILIPS AT

PRINX PRO MIMATO SCANGRIP

»
*
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SCHRADER SNR-NTN

SONAX SONIC-STA.ILUS

Ob boku vodilnim svetovnim dobaviteljem so se na sejmu
predstavile tudi hrvaske blagovne znamke in podjetja, ki dokazujejo
visoko stopnjo razvoja poslovanja in konkurenc¢nosti.

NEXION NRF PRO MIMATO SCHAEFFLER AUTOMOTIVE ¢ SONAX
NISSENS NTN REINZ DICHTUNGS SCHRADER SONIC
NITERRA - NGK & NTK OE GERMANY RIMAC AUTOMOBILI SHELL ORBICO STABILUS
NOCO PARTSLIFE ROBERT BOSCH SKF STC
NORDEXX PENA KOZMETIKA SCANGRIP SOGEFI GROUP STERTIL KONI

7 BARTOG
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' ' ' I . . . ' .
Karoserijski deli, oprema za avt@dome in prikolice, diagnostika,
vrhunske blagovne znamke in gl@balnioljarii, industrija in vse, kar je

potrebno za vzdrzevan) celotnega voznega parka.

-'r -

SW STAHL TEXA

\
TMD-TEXTAR - TOTAL ENERGIES

T

TRAYAL - T - -
VALERYD 'k-

\ VAN WEZEL

|
| | \ ! k.
SW STAHL  TOTAL ENERGIES | \{ALEA L \i VSG (SPACE) WORLD ngl_v
TEHNOLUB - MOTUL TRAYAL || - VALERYD 1 WABCO CHAMPIONSHIP
TEXA TRIscaN f B f VANIWEZEL '\ | WAI GLOBAL YACCO

TIP TOPOL (NEOTEC) TRW & ZF | | ' VERI )F \ WALKER ZAS

TMD - TEXTAR _ TYC | VREDE &IN ' WISTRA ZIMMERMANN
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Razstavljavci so se s Svojo ponudBo prilagodili temi sejma »Tools of
the future«. Ocitno je, da bo za uspenVeprihodnosti za kar najhitrejsi
prenos znanja kljuéna tovrsens posredna komunikacija.

VICTOR REINZ VIGOR l
VREDESTEIN ca

WAB l
YACCO

ZIMMERMAN

e b odo v svetu spremljaloc
avtomobilske |ndustru_e i




petlas

TRACK OF TRUST
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0d AC Cobre prek
Formule 1do Rimac Nevere

Dobavitelji zagotavljajo proizvajalcem avtomobilov dele,
iz katerih sestavljajo svoje proizvode. Toda $ele ko najka-
kovostnejse dele sestavijo v vrhunsko vozilo, lahko pride-
mo do senzacije. In na sejmu smo lahko videli ve€ taksnih
avtomobilov. Poleg tega je Expo gostil danes verjetno naj-
bolj ekskluziven serijsko izdelan avtomobil Rimac Nevero,
o katerem ni treba prav veliko govoriti. Navor 2340 Nm

in pospesek 8,56 sekunde na 400 metrov razkrivata vse,
kar morate vedeti. Zanimivo pa je bilo videti tudi Alpine
prejSnjega

AT110S, reinkarnacijo legende iz Sestdesetih let

};‘
I b
o

(@

stoletja, ki temelji na izku$njah in znanju Renault Sporta,
za katerega Pruflux ponuja celotno linijo filtrov. Znan gost
sejma je bil tudi Budwegov VW Transporter prve gene-
racije, popularni Bulli v znacilni barvi. Pravzaprav gré za
premiéno stojnico, ki je tudi znotraj zanimivo okrasena,
podobno kot precej novejsi VW Transporter na stojnici
Clariosa. Castrol je v svojih barvah razstavil atraktivne-

ga Renault Clia, s katerim nastopa na relijih, kjer z njim
spodbuja mlade voznike. Vsi so opazili znano silhueto AC
Cobre, ki je vse pozdravila na sejemskem vhodu.

ESCO
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FILTERS

pur
FILTR

MENJALNIKA

Purflux predstavija
filtre menjalnika

sestavljene z %
dvema razli¢nima (e |
ponudbama, S
glede na vrsto S

menjalnika. (CTTNCCCS + THE BASIC TKxxx KIT
A ! o UCR Sestavljen iz filtra in tesnila.

Huxs

BASIC KIT

EXPERT KIT

4+ THE EXPERT TEKxxx KIT
Sestavljen iz filtra, vijakov, tesnila,
magnetov in ostalih patrebnih
delov za menjavo.

PURFLUX TRANSMISSION FILTER KITS
Ponudite celoten paket za optimaino zamenjavo. Potrebno je zamenjati vse kamponente filtra menjal-
nika (tesnilo, vijak, cep ...), da zagotovite pravilno delovanje menjalnika in se izognili tveganju puséanja
in prezgadnje cbrabe.

> Da bi ohranili pravilno delovanje menjalniskega sistema in njegovo Zivijenjsko dobo, je priporocjivo
O?ER”?/}* zamenjati filter menjalnika v povpredju vsakih 60.000 kilometrov ali vsaj vsakih 5 let*.
\" % *Glejte priporodila proizvajalca vasega vozila

KOMPLETNA PONUDBA

60 % novih avtomobilov je opremljenih z avtomatskimi menjalniki
Vec kot 35 kompletov, ki pokrivajo glavne aplikacije
Celotni kompleti za zamenjavo

Garancija od OE proizvajalca

www.purflux.com
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gijo: Ne le o robotih, ki so se premilkali
ni gostl in vodstvom skupme Tokic, ampak =

redvecer velikega dne

za regijsko poprodajo
avtomobilskega sektorja
je bil pravi trenutek za
razpravljanje o strategiji in r.
____ga‘ter o temeljnih vrednotah, na
katerih temeljita Toki¢ in Bartog.
Direktor skupine Toki¢ Ivan

Santori¢ je ob napovedi programa za
naslednji dan, ki je kasneje presegel
vsa pri¢akovanja, opozoril na glavne
stebre razvoja druzbe na Hrvaskem
in v Sloveniji. »Velika mo¢ sinergije,
ki je z Bartogom prinesla gumarsko
strokovno znanje na Hrvagko, in
velike izkusnje pri prodaji avtodelov




v Slovenijo so ustvarile regionalnega
trznega vodjo, na katerega se lahko
zanesejo tako kupci kot dobavitelji,«
je poudaril Santori¢ in predstavil
nadaljnje usmeritve rasti podjetja in
razvoja trga.

Warren Espinoza, izvr$ni

direktor ATR International, je v
zanimivi predstavitvi spregovoril
o globalnem razvoju trendov
neodvisnega poprodajnega trga
(IAM). Z vozili, ki v povpredju
zdrzijo do 25 let, in voznim
parkom, ki se nenehno stara,
lahko dobavitelji, distributerji

in delavnice ra¢unajo na varno
obdobje pred nami. Obstajajo pa
velike regionalne razlike, tako da
se starost vozila glede na drzavo
razlikuje od nizke 8 do visoke
priblizno 17 let.

Warren je poudaril tudi o¢itno rast
"povezljivosti" v vozilih, sistemih
ADAS in elektrifikaciji, skupaj z
naras¢ajo¢im izzivom kibernetske
varnosti in razpoloZljivosti
podatkov. Trenutno $e obstajajo
ovire za dostop do podatkov v
realnem ¢asu in prenos znanja
konénim uporabnikom. Poleg tega je
pomembno upostevati obéutno rast

/ A1
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deleza flotnih vozil, kar implicira
potrebo po kompleksnejsi storitvi,
ki jo manjsi servisi tezko zagotovijo.
V zaklju¢ku je Warren poudaril
izjemen pomen in nost odnosov
med dobavitel istributerji, kot
. s
sta Toki¢ in Bart

Vrhunec vecera je bil nastop

Ilije Tokic¢a pred avditorijem
najuglednejsih gostov. Ko je
nazorno opisal, kako izgleda
nastanek velikega podjetja, je
natan¢no podcrtal, da so kljué do
uspeha vsakega podjetja temeljne
vrednote. Posredno je torej
zaklju¢il, da bodo naslednji dan na
sejmu videli orodja prihodnosti,

a da so najpomembnejse orodje
prihodnosti ljudje.

Jelena Glisi¢, ki je moderirala
mednarodno srecanje, je poskrbela,
da je vecer minil v pravem gala
okolju, Marko Tolja pa je poskrbel
za prefinjene note in pravo
vzdugje. V izjemno pozitivnem in
evfori¢nem okolju se je srecanje
pokazalo za najbolj$o pripravo

na Expo Tools of the future,

ki se je resni¢no izkazal kot
najpomembnejsi dan za poprodajni
trg v regiji. #
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"Pred servisi je

Po 25 letih na trgu av

bllsklh

-Kezervmh delovinv vo"dstvfmh funkcijah
ednarodni ravni je Warren Espinoza
‘zadn;a tri leta na éelu ATR International.-
Gre za mednarod ovinsko kooperacuo
za avtomobilske mmnosvaecuh

svetovnih distributerjev, katere clan

'-\-'1'__'_

delnlcar je skupina TO|(IC od leta 2008

—————

den najpomembnejsih
—

mejnikov v Tokicevi

zgodovini je bil prehod

na poslovanje pod

ATR International.

Vzdrzevanje odnosov z vodilnimi
dobavitelji in blagovnimi
znamkami na na¢in, ki ga
zagotavlja ATR, $e naprej dokazuje
svojo vrednost. To potrjujeta
stalna rast in razvoj skupine
——— Toki¢, prav tako pa izhod iz
kriznih situacij v trenutkih, kot

~ = je pretrganje dobavnih verig med

—_—

pandemijo in vojno.

Ker je bil Warren gost na sejmu
Toki¢ & Bartog Expo Tools of the
future v Zagrebu, smo izkoristili
odli¢no priloznost za intervju in
mu zastavili klju¢na vprasanja s
perspektive hrvaskih in slovenskih
avtomehanikov.

INFO: Z veseljem smo vas
gostili v Zagrebu na sejmu
Toki¢ & Bartog Expo. Menite,
da so tovrstni dogodki eno
kljucnih orodij pri prenosu
znanja in tehnologije v servise
ter do avtomehanikov?
Oziroma, ¢e vemo, da so
distributerji tisti, ki prenasajo
znanje, kaksni so trendi
in dobre prakse pri tem
prenosu, pripravi in podpori
avtomehanikom?
Zacetno tehni¢no znanje, povezano
z novimi tehnologijami, je v rokah
tistega, ki te tehnologije razvija,
bodisi proizvajalca delov bodisi
proizvajalca vozila. Kljuénega
pomena je, da te informacije pridejo
do neodvisnih servisnih mehanikov
in tehnikov. Toda proizvajalci vozil
nimajo najvecjega interesa, da bi

. teinformacije delili zunaj svojega

| uradnega omrezja, zato morajo
~ | to omogociti proizvajalci delov in

o

= distributerji. Prav to se dogaja na

dogodku, kot je Toki¢ & Bartog Expo,

ki dobaviteljem olaj$a komunikacijo
. inponudi priloznost, da predstavijo
— svoje nove tehnologije in trg ter
kje in kako se lahko izobrazZujejo.
& Ceprav ima veliko proizvajalcev za
to izobrazevalne zmogljivosti, je
izobrazevalni center Toki¢ odlicen
primer, kako lahko distributer nudi
dodatno podporo skupnosti kupcev.

INFO: Kateri so najvedji
izzivi za mehanike, ki jih
prinasajo nove tehnologije v
avtomobilih? Elektromotorji
niso ni¢ novega ali
kompleksnega, so pa radarji,
upravljanje podatkov in
tehnié¢ni pripomocki novost v
garazah.

Mnogi menijo, da znanje o
vzdrzevanju in podpori novih
tehnologij v vozilih pripada
proizvajalcem avtomobilov. Izziv,

s katerim se sooca neodvisna
delavnica, je, kako ostati na
tekocem z napredno tehnologijo,
imeti dostop do podatkov, ki jih
generira vozilo, kako priti do

prave diagnosticne opreme ter do
usposabljanja in prenosa splosnega
znanja. Kljucnega pomena je, da
avtomobilski aftermarket (IAM)
spremeni to napacno percepcijo in
vsem pokaze svoje strokovno znanje
ter kompetence.

| E UG O
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INFO: Se vam zdi, da je pomp
okoli elektri¢nih avtomobilov
Ze dozivel svoj vrhunec?
Rezultat je, da je danes na
cestah le okoli 5 odstotkov
vozil VIO EV in PHEV, véasih
veé, véasih manj ... Na
Hrvaskem manj kot 0,5 %. Ta
delez zagotovo Se leta ne bo
drasti¢no narasel.

UALILBVIN U
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Res je, da je delez elektricnih vozil v
voznem parku Se vedno razmeroma
majhen, vendar opazamo, da se
odstotek novih registracij EV in
PHEV vsako leto povecuje, kar se bo
s¢asoma seveda poznalo v voznem
parku. Morda je rast pocasna, a
spremembe so gotovo pred nami.
Nekatere drzave bodo presle na
elektri¢na vozila hitreje kot druge,
zato se lahko od tistih u¢imo, da

. bomo trende bolje razumeli. Mislim,

da je to sporocilo, da ni prostora za
paniko, imamo cas, da se pripravimo
na napovedana prevladujoca
elektri¢na vozila v prihodnosti.

INFO: Kako vidite dolgorocni
razvoj avtomobilske industrije
in mobilnosti? Bo nova
medijska osredotocenost
naklonjena vodiku, sinteti¢cnim
gorivom, hibridom ...? Ali

morda vrnitvi ideologije
motorjev ICE?

Na voljo so dokazi, ki podpirajo
stalis¢e, da prehod na elektricna
vozila v veliki meri poganjajo
zakonodaja in spodbude,

toda z znizevanjem stroskov,
razvojem tehnologije baterij in
vzpostavljanjem infrastrukture,
potrebne za podporo elektricnim
vozilom, bo zagon narascal.
Verjamem, da bodo dolgoro¢no
prevladala elektri¢na vozila,

ne verjamem pa, da bo to edina
tehnologija. Vemo, da mora

biti prihodnja mobilnost bolj
trajnostna, z odpravljenimi ali
bistveno zmanj$animi emisijami
CO,. Vsa alternativna goriva, ki ste
jih omenili, vklju¢no z ICE, bodo
po mojem mnenju del prihodnje
mobilnosti z dominantnim poloZajem
elektricnih vozil.
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INFO: Kaksne so vase napovedi
glede zakonodajnih pritiskov
na vozila na ICE?

Vveljavi je zakonska ureditev,

po kateri od leta 2035 ne bo ve¢
mozna registracija novih vozil ICE

z emisijami CO,. To pomeni, da so
motorji z notranjim zgorevanjem

z ni¢no emisijo Se vedno dovoljeni.
Poleg tega je vprasljivo, ali bo
infrastruktura, potrebna za podporo
vel elektri¢nih vozil, pripravljena.

To pomeni, da ne bi stavil proti
morebitni zamudi ali sprostitvi
predpisov v prihodnosti. Ne gre samo
za emisije CO,, treba je upostevati
veliko §irsi druzbeni vpliv.

INFO: Kam gre vzdrZevanje
vozil v smislu dovoljenj,
podatkov, orodij, programske
opreme ...? Proizvajalci

vse bolj zapirajo protokole
motorjev, zaradi cesar je
globlja diagnostika nemogoca.
Kaj lahko pri¢akujejo
avtomehaniki?

V prihodnosti bo vzdrzevanje

vozil postalo bolj digitalno, dostop
do vozil pa bo imel vedno ve¢
omegjitev. Programsko zasnovano
vozilo prihodnosti bo potencialno
omogocalo brezZicne nadgradnje

in posege. Kibernetska varnost, ki
je ze tako vroca tema, bo postala
pomembnejsa, saj bi lahko prispevala
k omejevanju dostopa do vozila in
njegovih ustvarjenih podatkov. Vse
to bo izziv za neodvisne mehanike, ki
bodo morda morali biti preverjeni in
registrirani za dostop do potrebnih
podatkov o vozilu, do informacij o
popravilih in vzdrzevanju (RMI)

ter do instalacijskih kod, potrebnih
za podporo teh vozil. FIGIEFA

je kot mednarodna federacija in
politi¢ni predstavnik neodvisnih
distributerjev aftermarketa do EU
in mednarodnih institucij aktivno
vkljucena v Evropsko komisijo.
Zagovarja regulativo, ki bi zagotovila
enak dostop vsem akterjem
neodvisnega avtomobilskega
aftermarketa. To je le en vidik tega,
kaj lahko mehaniki pricakujejo v
prihodnosti.

INFO: Ce bi bili lastnik
manjsega servisa, v kaj bi
najprej investirali? Seveda je
odvisno od velikosti trga in
trendov, ali bi investirali v
opremo, v ljudi, ali vstopili v
fransizo, ali ...?

To je zelo odvisno od specificnih
okolis¢in, v katerih deluje servisna
delavnica. Podprl bi nalozbe v

vse tri nastete sklope, vendar je

moje najpomembnejse mnenje,

da morajo biti nalozbe v ljudi

vedno prednostna naloga. Ob tem
verjamem, da bi ob izzivih, s katerimi
se v delavnicah sooamo danes in v
prihodnje, vkljucitev v preizkusen
koncept gotovo prispevala k njeni
uspesnosti. Prepoznavnost blagovne
znambke bolj privabi stranke, vliva
zaupanje lastnikom voznih parkov
ali voznikom vozil in bi morala
zagotoviti povecan obisk strank v
delavnici. Poleg tega lahko ugleden
koncept zagotovi prepotrebne nasvete
o tem, v katero opremo in diagnostiko
investirati.

klju¢na, zato je konkurenca dobra,
delez cenejsih kitajskih vozil pa v
Evropi narasca. Ceprav je nizja cena
privlacna, se morajo potencialni
lastniki vozil zavedati, da veliko
trgov e vedno nima popolnoma
vzpostavljene mreze in podpore

za dobavo teh vozil. To bo imelo
posledice za lastnike, ko se bodo ta
vozila starala, kar je potencialna
priloznost za IAM. To priloznost

je vseeno treba omiliti z moznostjo
dostopa do delov in podatkov za
popravila.

Ce pogonske baterije ni mogoce
popraviti, je v primeru okvare
potrebna njena popolna zamenjava,
kar pa je, kot vsi vemo, drag poseg.
Bodoci kupci bi se morali pri nakupu
elektri¢nega vozila tega zavedati.
IAM je pomembna komponenta za
ohranjanje dostopnosti mobilnosti.
Iz tega sledi, da bo zakonodaja

INFO: Kitajski proizvajalci
vozil se v Evropi krepijo.
Kako bo to vplivalo na razvoj
evropskega neodvisnega trga
avtomobilskih delov?

Cenovno ugodna mobilnost je

Avtomobilski aftermarket je pogosto opisan, kot da je v
nasprotju z uradnimi kanali proizvajalcev avtormobiloy,
vendar je v resnici razmerje videti bolj kot simbioza, saj

lastniki za vzdrZevanje in popravilo vozil v celotnem
Zivljenjskem ciklu potrebujejo podporo obeh strani.

Warren Espinoza, izvrsni direktor ATR International
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morala biti specifi¢na glede moznosti
popravil kitajskih komponent vozil,
dostopa do zahtevanih delov/
komponent in podatkov RMI za ta
vozila. To bo potrebno za omogocanje
razvoja IAM brez omegjitev.

INFO: Mogoce kaj zasebnega.
Kaj vam je osebno vsec

v trenutni avtomobilski
industriji? Dirkanje,
avtonomna voznja, terenska
vozila ...? Kaj vam je pri
avtomobilih in mobilnosti
najbolj vsec?

Rad gledam dirke F1 in moto

GP, kadar koli imam priloZnost.
Ko sem Zivel v Juzni Afriki, sem
pogosto uzival v terenskih voznjah
s pogonom 4x4, toda odkar sem se
preselil v Evropo, razen na gorskem
kolesu nisem imel priloznosti
zapeljati izven cest. #




Zabava po meri Expa:

Pri Toki¢u so poznani po najsirsem asortimaju in prodajni mrezi, poznani pa so tudi po najvecjih zabavah
po dobro opravljenem delu. In sejem je bil vet kot dobro opravljen s strani vseh deleznikov, zato ni
presenetljivo, daje vet tisot kupcev, dobaviteljev in zaposlenih priredilo najvetjo zabavov drzavi.

V &asu trajanja sejma so za vse obiskovalce organi- svojo vstopnico vstavili v skrinjico, so lahko (ob veliki
zirali dve veliki nagradni igri s skupnim skladom vec meri srece) vse kupljeno prejeli brezplaéno, vsak do
kot 20.000 evrov. Vsi, ki so na sejmu kaj kupili in so zneska 5.000 evrov. Prav tako so bili lahko vsi tisti, ki
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so zbirali zige na stojnicah prodajalcev, izzrebani in
osvojili elektriéni skiro, skuter ali motocikel.
Za zreb sta poskrbela posebna gosta. Juraj Sebalj,
medijsko najbolj izpostavljen hrvaski avtomobilist,
ki mu je na sejmu sledila kolona obiskovalceV, zelj-
nih fotografij, si je nadel Toki¢eve delovne hlace. Na
drugi strani se mu je na sejmu in odru pridruzil Ciril
Komotar (Komotar minuta) z Bartogovimi naramni-
cami. Ta je v Sloveniji podobno priljubljen bloger kot
§ebalj na Hrvaskem in je prav tako delil desetine "sel-
fijev". Fantasti¢na dvojica je ob Zrebanju nagrajencev
s svojimi avtomobilskimi zgodbami navdusevala pri-
blizno 4000 gostov velike zabave. Prav ta dva sta na
najboljsi mozen nacin povezala hrvagko in slovensko

¥z BARTOG
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zgodbo, Tokié in Bartog ter vse voznike.
Pripravila sta pravo podlago za slovensko glasbeno
zasedbo Polkaholike, ki so v hipu "ustvarili ritem"” in
dvignili vzdusje. Slovenska priredba in hrvaske melo-
dije so zagotovo nekaj, kar je presenetilo vse prisot-
ne in veliko dvorano Gastro Globusa spremenilo v
plesis€e. V pravi meri, ravno taksni, kot je treba! In
potem je prisel priljubljeni pevec, ki obozuje avtomo-
bile in motorje, ime mu je Jole. Tako kot je Expo To-
ols of the future dvignil lestvico, ko gre za poslovne
aktivnosti, bo nora zabava 2024 ostala v spominu kot
nepozabna. Zaplesali so dobavitelji z vsega sveta,
kupci s Hrvaske in iz Slovenije ter zaposleni v Tokic¢u

in Bartogu, in to dolgo v noc.

Juraj Sebalj -
najbolj znani
hrvaski - in
Ciril Komotar
(Komotar
mlnuta) - najbOIj
znani slovenski
avtomobilistiéni
vplivnez - sta
podelila tri
vrednostne
bone, sledili pa
so Se elektri¢ni

skuter, skuter in
motocikel.

N
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MINICITY - obiscite
Bartog za mlade!

Minicity je veliko ve¢ kot igralnica. Za najmlajge
¢lane skupnosti je morda prvi pravi korak v

svet odraslih. Minicity otrokom interaktivno in
intuitivno pribliZza Zivljenjske ves¢ine, ki jih bodo
potrebovali v poslovni skupnosti. Pomembno je,
da se to dogaja skozi igro in dodelan didakti¢ni
pristop.

Prav zato je Bartog v sklopu igris¢a Minicity

v nakupovalnem sredis¢u BTC v Ljubljani
pripravil tudi svoj prostor. Gre za vulkanizersko
delavnico, ki je hkrati tudi trgovina, kjer

lahko otroci skozi igro spoznavajo orodja,
akumulatorje, pnevmatike, olja in vse to ob
sponzorstvu blagovnih znamk Total Energies,
Continental in Sogeffi. #

Iz BARTOG

SEJMI - skozi sejme za skupnosti

Sejmi ne pokazejo le ponudbe, ki jo imajo podjetja, temve¢ seznanijo goste, kupce z zaposlenimi
in kulturo podjetja. Zato v Bartogu Ze leta tradicionalno gostujemo na mednarodnih sejmih

in razstavljamo na nacionalnih, domacih sejmih. Tako spoznavamo skupnost, obenem pa ji
nudimo tudi neposredno programsko podporo.

Sejem v Komendi

Po sejmu v Komendi vemo, da se je za¢ela pomlad. Ta prireditev tradicionalno zbere vse kmete
in kmetijske partnerje na obmoéju hipodroma in konjeniskega kluba, ki je hkrati organizator.
Na letosnjem sejmu, 29. po vrsti, se je zbralo ve¢ kot 600 najpomembnejsih razstavljavcev
kmetijske in gozdarske mehanizacije, suhe robe, tekstila in avtomobilov. Seveda je imel svoje
mesto na razstavi Bartog, ki je na svojem prostoru razstavljal kmetijske pnevmatike, olja,
akumulatorje, orodje, pa tudi zanimiv tovorni program. Poleg artiklov in posebnih prodajnih
akcij so se obiskovalci lahko seznanili s celotno ponudbo pnevmatik in delov za vse tipe vozil.

Gregorjev sejem

Tudi letos kupcem na jugovzhodu Slovenije nismo pozabili predstavitvi
svoje ponudbe na Gregorjevem sejmu v Sentjerneju. Tega ze 28 let
organizira Kmetijska zadruga Trebnje—Krka. Sejem je obiskalo ve¢

kot 20.000 zainteresiranih, ki so si lahko ogledali artikle ve¢ kot 160
razstavljavcev. V sose$¢ini uprave Bartog, ki se nahaja v Mirni Pedi,

kot tudi obmo¢ne sluzbe v Trebnjem je bilo spet odli¢no.#
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Bartogov piknik
za jesenice

Znana jeseni8ka poslovalnica, ki je bila
prenovljena pred dvema letoma, je ravno to
pomlad praznovala desetletnico delovanja in
povezovanja s tamkaj$njo skupnostjo. Nismo
potrebovali boljdega razloga, da so prizadevni
zaposleni v poslovalnici prevzeli vlogo gostiteljev
pri organizaciji prvega leto$njega piknika za vse

njihove stranke, partnerje in mehanike. Lepo
vreme in velik odziv gostov sta nas spomnila,
kako radi se druzimo in kako povezani smo. #

IZOBRAZEVANJA
- Ate, Meyle,
Michelin, NRF,
Total in Varta

IzobraZevanje je sestavni del Bartogovega

poslovnega razvoja, zato je v prvem
delu leto3nje sezone skozi posebna
izobrazevanja in tehni¢ne delavnice $lo
vec kot 100 zaposlenih. Gre za vodje
poslovalnic, komercialiste in regionalne
vodje, ki po izobraZevanju o najnovejsih
produktih, tehnologijah in aktualnih
temah kasneje posredujejo informacije
vsem zaposlenim v poslovalnicah. Na ta
nacin med drugim razvijamo kakovost
storitev in podpore voznikom ter

mehanikom.

Da bi bili pripravljeni na sezono, so
zaposleni poslu3ali usposabljanja NRF,

ki se nanasajo na hladilnike in klimatske
naprave. Pri Varti so izpostavili novosti

v ponudbi akumulatorjev, pri ATE-ju pa
osvezili podatke o zavornih sistemih.
Podjetje Meyle je pripravilo izobraZevanje o
avtomatskih menjalnikih, obiskali pa so nas
tudi strokovnjaki iz Totala in Michelina. #

Iz BARTOG
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Iz BARTOG

Tekmovanje Mladi mehanik Slovenije je zZe cetrtic zapored odkrivalo mlade
avtoserviserje, ki bodo skrbeli za varnost avtomobilov v prihodnosti.

a povezovanje gospodarstva
Z in izobrazevalnega sistema je

kljuéni vzvod dolgoro¢nega
razvoja skupnosti. Prav zato je
Bartog s posebnim veseljem podprl
organizacijo tekmovanja Mladi
mehanik Slovenije urednistva
revije Tranzit in v sodelovanju s
partnerji Volvo, Unior, Continental,
Zavarovalnica Triglav, Produkt in
Avtotehna Vis. V odli¢ni organizaciji
in prijetnem vzdu$ju je potekalo ze
Cetrto zaporedno tekmovanje Mladi
mehanik Slovenije, ki je namenjeno
dijakom drugega in tretjega letnika
srednje 3ole za avtoserviserje.
Sodelovalo je 12 30l s skupno 24
tekmovaldi iz cele Slovenije.
Tekmovanje je bilo sestavljeno iz

teoreti¢nega in prakti¢nega dela
(menjava pnevmatike, menjava
vlozka susilnika zraka na tovornem
vozilu Volvo ter priprava in izklop
elektri¢nega vozila Peugeot

2008 pred servisom). Naziv

Mladi mehanik Slovenije 2024

si je prisluzil Tobija Fab¢i¢, dijak
Solskega centra Postojna. Na drugo
in tretje mesto sta se z minimalno
razliko v skupnem sestevku uvrstila
Nejc Furman iz Tehniskega Solskega
centra Maribor in Matic Dobersek
iz Solskega centra Celje.

Posebno priznanje podjetja Volvo
za najhitreje opravljeno nalogo na
njihovem tovornjaku je prejel Mark
Silc, dijak srednjega poklicnega
izobraZevanja iz Ljubljane,

priznanje Zavarovalnice Triglav

za najhitrej$o menjavo pnevmatik
brez napak pa Jonatan Kogelnik, ki
obiskuje strojno $olo v Velenju.

Ob podpori tekmovanja je vodja
tehni¢ne sluzbe v Bartogu Janez
Cvek mladim mehanikom predstavil
trg in poslovanje podjetja Bartog.
Tamara Franji¢, direktorica
marketinga in spletne prodaje:
»Vedno je veselje biti navijac,

sploh ko gre za mlaj$e generacije,
ki izzarevajo entuziazem. Bartog

in celotna industrija imata veliko
odgovornost pri zagotavljanju
podpore pri prenosu znanja, pa
tudi pri celovitem razvoju mladih
mehanikov, zato smo zelo veseli, da
smo tukaj.« #



PRECIZNA
|ZDELAVA PREMIUM
OE KAKOVOST

Mednarodni standardi in nemske
korenine. Dobrodosli v Frankfurtu,
domu ATE, Nas kljuf do uspeha:
pozornost do podrobnosti in ma-
ksimalna natantnost. Zato kupd
po vsem syetu zaupajo nasi tehno-
logiji zavornih sistemaov.

ATE. Razvito v Nemdciji.

Brakethrough Technology

Blagovna znamka Continental,



5@ TEHNIKA | BATERIJE

do prlhodnostl

Tokrat se ukvar]amo s 'perecimi' vprasanji! Kateri je

ekaj ve¢ kot dva
milijona ton bo masa
baterij elektri¢nih
avtomobilov, ki jih bodo
leta 2040 reciklirali v Evropi.
Vsaj tako napoveduje $tudija
Fraunhoferjevega instituta za
sistemske raziskave in inovacije
(ISD) v Karlsruheju.
Gneca bo torej huda, a do takrat
imamo na voljo 3e veliko ¢asa — na
sreco, ker je recikliranje baterij se
'v povojih'. Vozni park elektri¢nih
avtomobilov v Evropi je $e ‘'mlad’,
vecina vozil je starih dve do tri
leta. Strokovnjaki ocenjujejo, da
bodo pogonske baterije zdrzale
priblizno deset let, nato pa bi

2, 02
e \i\\\
< R

d_

Iz BARTOG

Rk

njihova zmogljivost lahko padla na
priblizno 75 odstotkov. Po tem bo
veliko baterij svojo Zivljenjsko dobo
nadaljevalo v stacionarnih misijah
'Second-Life', priblizno tako dolgo,
kot so bile pred tem v avtomobilih.
Ne pozabite, za napajanje celotnega
energetskega sistema druzinske
hise (brez zimskega ogrevanja) je
dnevno dovolj Zze 20 kWh.

Razmere se bodo po letu
2030 zaostrovale

Ne glede na to, ali so v majhnem
obsegu ali kot resni 'hranilniki' v
elektri¢nem omrezju, lahko baterije
‘Second-Life' znatno prispevajo

k energetskemu prehodu. Toda

na]boI]S| nacin recikliranja baterije? In kako dobro so
zascitene pred termi¢nimi okvarami in samovzigom?

primeri uporabe so, kolikor je danes
mogoce predvideti, zelo omejeni.
Vecina rabljenih avtomobilskih
akumulatorjev naj bi torej sla
naravnost v reciklazo. Ta posel bo
tako dobil velik zagon v zgodnjih
tridesetih letih 21. stoletja. In

kdo ga bo prevzel: avtomobilska
podjetja, dobavitelji baterij ali
strokovnjaki za recikliranje?
Evropska unija zaenkrat ne dolo¢a
nobenih pogojev. Po letu 2027 pa
zakonodaja zahteva visoke kvote

- 90 odstotkov niklja in kobalta

iz starih avtomobilskih baterij je
treba reciklirati, prav tako pa 50
odstotkov litija. Nove baterije bodo
morale imeti dolo¢eno vsebino in

Crni prah

Recikliranje kot kljuc

delez recikliranih materialov, ki pa
bo do leta 2036 ostal na nizki ravni.
Skupini VW in Mercedes se ze
ogrevata za prihodnost recikliranja.
VW cilja na letno zmogljivost 1.500,
Mercedes na 2.500 ton.

Toda ne glede na to so v igri

tudi nova, majhna podjetja za
recikliranje, kot je Cylib v Aachnu,
in uveljavljena podjetja za
recikliranje kovin v §tirimestnem
tonskem razponu. Primera tega sta
Accurec v Krefeldu ali Duesenfeld v
Wendeburgu blizu Braunschweiga.

Vroce ali mokre?

Accurec in Duesenfeld uporabljata
razli¢ni metodi dela, ki ponazarjata
trenutno stanje tehnike.

Samo prvi korak, razstavljanje
akumulatorskega sistema, je enak.
Iz ohisja in kablov je Ze mogoce
pridobiti velike koli¢ine aluminija in
bakra, vendar se metode tehni¢no
diametralno razlikujejo.

Pri Accurecu uporabljajo
tradicionalno tehnologijo pirolize
in baterije talijo pri 600 stopinjah.
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Ostalo 41 kg

Jeklo 3 kg

Litij 8 kg
Elektronika 9 kg
Kobalt 9 kg

Mangan 12 kg

Plastika 21 kg

Baker 22 kg

Elektroliti 37 kg
Po podatkih VW v baterijskem

sistemu, ki tehta 400 kg, materiali, ki jih

400 kg

=
G

-

je mogoce reciklirati, predstavljajo skupno 359 kg.

Nikelj, mangan, kobalt in baker

ter nekaj litija in grafita je mogoce
postopoma pridobiti iz NMC
izdelkov. Gori pa tekoéi elektrolit,
pa tudi kontinuirne pe¢i porabijo
veliko energije.

Pri Duesenfeldu so izbrali novejsi
‘'mokri' kemi¢ni postopek, ki poteka
pri nizkih temperaturah. Osrednji
vmesni korak v tem procesu

Ko baterijo popolnoma
razstavimo, dobimo elemente,
prikazane na fotografiji.

je tvorba ¢rnega smodnika. Po
razli¢nih kislih kopelih lahko vse
kovine zberemo kot soli. Obdrzi se
tudi elektrolit, stopnja recikliranja
pa naj bi znasgala visokih 91
odstotkov. Start-up podjetje Cylib
lahko nadomesti nekatere kisline
in alkalije z okolju nevtralno vodo.
V tej tekmi bodo na koncu verjetno
zmagali 'mokri' kemi¢ni procesi.
Zanesljivih napovedi o razvoju
celotne industrije skorajda ni. V
Nem¢iji za razliko od Kitajske ali
ZDA za kaj takega $e vedno ni dovolj
starih baterij. Reciklaznih obratov,
ki imajo po izra¢unih ADAC-a
kapaciteto okoli 50.000 ton, $e ni
mogoce izkoristiti v celoti.

Porsche sledi viziji
popolnega razogljicenja
tovarne, ki ima najmanj
negativnih vplivov na okolje.

B

.ukupna masa, o
-

Aluminij 126 kg

Grafit 71 kg

Nikelj 41 kg

Vendar so to zgolj projekcije.
Fraunhofer ISI v Karlsruheju do
leta 2040 pri¢akuje kar est milijard
evrov nalozb. Zelo drag projekt

za prihodnost je tudi logisti¢na
mreZa za zbiranje in transport
starih baterij. Poleg tega nemski
proizvajalci tezko postavljajo lastne
giga tovarne za nove artikle, kar
posledi¢no zmanjsuje interes za
zbiranje materialov, ki so lahko
vredni okoli 1000 evrov na enoto
NMC baterije.

Zakaj baterije gorijo?
Recikliranje baterij torej e vedno
ni pere¢ problem. Po drugi strani
pa je bil medijsko zelo izpostavljen

pozar, ki je konec julija izbruhnil

v Severnem morju na tovorni ladji
Fremantle Highway. Vzrok je Se
danes nejasen. Suma, da je zagorel
akumulator v enem od priblizno
500 elektri¢nih avtomobilov na
krovu, $e niso potrdili.

Nacelno se lahko litij-ionska
baterija vhame kadar koli in brez
zunanjih vplivov. Zakaj? Nevarnost
se imenuje - litij! Ce baterijo
pogosto polnimo z visokim tokom
ali pri nizkih temperaturah, lahko
na povréini anode nastanejo
drobni prameni kovinskega litija.
V najslabsem primeru lahko ti
dendriti prebijejo izolacijsko
membrano med elektrodama

in tako povzrocijo kratek stik v
baterijski celici. Tak kratek stik
predstavlja veliko nevarnost za
NMC baterije, vendar obstaja e
ena pomanjkljivost. Ce se ¢len
segreje nad 70 do 80 stopinj zaradi
prevelikega polnjenja ali majhnih
nedisto¢, zaéne elektrolit, sestavljen
iz ogljikovodikov, izhlapevati.
Takrat se tlak v baterijski celici
poveéa in pri nekaj ve¢ kot 200
stopinjah pride do 'toplotnega
razpada' - celica se vname in
povzrodi verizno reakcijo.

V zelo kratkem ¢asu se lahko v
obliki toplotne energije sprosti
est- do desetkratna zmogljivost
baterije. Ogenj je tezko pogasiti,
ker se hrani s kisikom, ki je vezan
v materialu katode. Litij-Zelezo-
fosfatne baterije (LFP) so toplotno
stabilnejse od NMC baterij.
Tveganje njihovega samovziga

je minimalno, saj njihova kemija
spro$ca malo ali skoraj ni¢ kisika. #

Iz BARTOG



INTERVJU | TIHOMIR VUSIC, IZVRSNI DIREKTOR PODROCJA PNEVMATIK

Igralci na dolge proge

Pnevmatike so najbolj obcutljiv del poslovanja in asortimana spremljajoce avtomobilske industrije
ter zahtevajo specificen pristop. Da bi izvedeli ve¢ o tem, smo se pogovarjali s Tihomirjem Vusi¢em,
izvrSnim direktorjem gumarske dejavnosti na ravni skupine Tokic, ki nam je razkril nekaj trendov
in zakonitosti poslovanja. Ob tem se je ozrl nazaj na razlike v tem, kako je bilo delati za globalne
znamke, kot sta Bridgestone in Continental, na evropski ravni in zdaj v skupini Toki¢.

Kako je po delu na globalni

ravni v vrstah vodilnih
multinacionalnih znamk videti
delo v Tokicu? Kaj je najvedja
razlika?

Tihomir: »Posebnost Tokica in

Bartoga je, da pnevmatike prodajamo
po razlicnih distribucijskih kanalih
pravnim osebam, pa tudi voznikom

kot konénim uporabnikom. Po vseh
kanalih sluzimo vsem vrstam strank.

To pomeni izjemno dinamicnost in
veliko fleksibilnost, pa tudi hitrost pri
odloéanju, ki zahteva strokovno ekipo in
podporo celotnega podjetja, ki jo Toki¢
zagotavlja tako zaposlenim kot kupcem.
Po drugi strani pa globalne blagovne

Iz BARTOG

znamke, od koder prihajam, sodelujejo

z izbrano in vzpostavljeno mrezo
distributerjev, prek katere uresnicujejo
svojo prodajno politiko. Torej so oni tisti,
ki na poti do kupca izberejo Toki¢, ker

se na Tokica lahko zanesejo. Zato lahko
sklepam, da je veliko bolj razburljivo
delati v Toki¢u in Bartogu, ker delo
vkljucuje strategijo in pravi 'feedback's
terena, in to je klju¢ do uspeha.«

In koliko so se stvari spremenile
pri konkretnem poslu s
pnevmatikami, torej, kaj je
najvecja razlika v primerjavi s
casom pred elektrifikacijo in
covidom?

Tihomir: »Z vejo izbiro ve¢ kot 100
znamk je za povprecnega kupca vse
podobno kot pred 20 leti. Kitajci

so zelo napredovali v kakovosti

in njihove pnevmatike so vse bolj
konkuren¢ne tudi na evropskem trgu.
Kot v kateri koli industriji so okoljske
zahteve za pnevmatike pomembne.
Danes je cilj proizvajati pnevmatike
z manj$im kotalnim uporom in vedjo
vzdrzljivostjo ter z ohranjenimi
voznimi lastnostmi, predvsem na
mokri podlagi.

Avtomobili na elektricni pogon

so prinesli vrsto novih zahtev pri
pnevmatikah, kar se posredno preliva
tudi v proizvodnjo vseh ostalih

pnevmatik. Tu govorimo o nosilnosti,
kotaljenju, hrupu in odpornosti na
velike sile zaradi navora. Potem

so tu Se podnebne spremembe, ki
spreminjajo ob¢utljivost trga za
zimske oziroma celoletne pnevmatike.
Na vecini evropskih cest sploh ni
snega, temperature so visje kot prej
in glavni trgi se mocno obracajo na
celoletne pnevmatike. Pri nas je
zastopanost celoletnih pnevmatik
manj kot 10-odstotna, a tudi ta

iz leta v leto naras¢a. Razlika je v
tem, da tudi kupci bolj razmisljajo

o pnevmatikah, bodisi zaradi cene
bodisi zaradi kakovosti. Zagotovo so
bolj informirani, in to nas veseli.«



Koliko so se izboljsale
pnevmatike? Novi modeli
prihajajo redno, podrazili so se, a
koliko boljse so pnevmatike?
Tihomir: »Pnevmatika mora slediti
razvoju avtomobila. Klasi¢ni avtomobili
postajajo vse vedji in zmogljivejsi,
zahtevajo pnevmatike velikosti do

24 palcev, medtem ko UHP in UUHP
(high performance) pnevmatike
prevzemajo prednost pred manjsimi
15- in 16-palénimi pnevmatikami,
zmanjsuje se tudi delez RFT (runflat)
pnevmatik. To pove veliko o napredku.
Dandanes ni nenavadno, da avtomobili
do 100 km/h pospesijo v 5 sekundah

in zavirajo v manj kot 35 metrih od
100 km/h. Neko¢ so bile to ekskluzivne
izvedbe, danes pa se ljudje s tak$nimi
avtomobili odpravijo z druzino na morje
in njihove pnevmatike zdrzijo ve¢ sezon.
Mislim, da lahko recem, da je danasnja
pnevmatika srednjega razreda boljsa od
najboljse pnevmatike izpred 10-15 let.«

Kateri so najpomembnejsi trendi
v razvoju pnevmatik?

Tihomir: »Vedno velje je zanimanje

za celoletne pnevmatike. Tehnologija
izdelave celoletnih pnevmatik je v
zadnjih desetih letih mocno napredovala
z boljsimi zmesmi, inteligentnimi
vzorci in mocnej$o konstrukcijo. Ljudje
radi reCemo: »Niso zimske za pozimi,
niti letne za poleti,« a vsako leto

vidimo vse boljse rezultate. Ceprav
celoletne pnevmatike dejansko niso
najbolj posrecene za proizvajalce in

za nas prodajalce, je neizpodbitno, da
povprasevanje narasca. Po drugi strani
pa dinamiéni kompromis Se vedno
obstaja, saj se hitreje obrabijo.«

Kaj pa digitalizacija? Ali prihaja
tudi k pnevmatikam?

Tihomir: »V gumarski industriji so
pomembni premiki. Privecini novejsih
avtomobilov je Ze dalj éasa v uporabi
senzorski nadzor tlaka v pnevmatikah
ali prek ABS. Vsi najvedji proizvajalci
pnevmatik se ze leta ukvarjajo s tako
imenovanimi koncepti NPT (non
pneumatic tire), kjer so Michelin,
Goodyear in e nekateri §li najdlje,
Ceprav je za zdaj najpogostejsa uporaba
v specializiranih vojaskih in podobnih
vozilih, ker je komercializacija zelo
draga. Cesar ni opaziti, je digitalizacija
v proizvodnji, saj lahko zdaj proizvajalci
prek simulatorjev veliko hitreje razvijejo
popolnoma novo pnevmatiko. Na milijone
kilometrov je mogoce prevoziti ‘ez

no¢' na racunalnikih in v laboratorijih,
racunalniki pa lahko opravijo pomemben
del testov. Resni¢no testiranje seveda
ostaja, a digitalizacija omogoca pospesen
razvoj, kar zagotovo pripomore k vse
boljsim celoletnim pnevmatikam.«

Kje je Tokic glede prodaje
pnevmatik na trgu (Hrvaska/
Slovenija)?

Tihomir: »Skupini Toki¢ (Toki¢, Bartog)
gre zelo dobro pri prodaji pnevmatik

na obeh trgih. Obrnili smo trende in v
letu 2023 uspeli izpolniti zelo zahteven
nacrt. Nasim strankam in voznikom
zelimo zagotoviti vse na enem mestu,

s storitvami in podporo, ki so je vajeni
pri avtodelih. Zelo dobro poznamo
avtomobile in trg delov, zato lahko
strankam ponudimo toéno tisto, kar
potrebujejo. Asortiment se bo vedno
$iril, mi pa smo pripravljeni tudi na
eksperimentiranje, ce bo to s ceno

ali alternativo dobro za kupca. Ker
pnevmatika ni vezana na katalosko
stevilko, torej na Stevilko Sasije vozila,
ampak je izbrana s kombinacijo lastnosti
in dimenzij, menimo, da vozniki tukaj
potrebujejo podporo. Zato smo ustanovili
institucijo inovativnega prodajnega
svetovalca, ki zdruZuje specificna

znanja iz industrije pnevmatik po meri
povprecnega voznika. Prepri¢ani smo,
da je to najboljsa dodana vrednost za
kupca, ki sicer zelo tezko izbere najboljso
pnevmatiko zase, za avto in cesto, po
kateri se vozi. Za uspesnost tega posla
so pomembne vse komponente in oddelki
podjetja, ki sodelujejo v procesu od
nabave, prodaje in izterjave terjatev,
marketinga, logistike, skladis¢a in
drugih. Pnevmatike se starajo, zato s
pametnim upravljanjem zalog olajsamo
Zivljenje sebi in svojim strankam. Smo
igralci na dolge proge in nasi partnerji
lahko racunajo na nas brez presenecenj.

Ali bodo vozila s Kitajske in
elektri¢na vozila vplivala na
razvoj in ponudbo pnevmatik ali
bodo novi trendi ogrozili voznike
klasi¢nih vozil?

Tihomir: »Elektricna vozila beleZijo
velik porast prodaje, vendar njihovi
trzni delezi Se vedno niso pomembni.
Mislim, da ne bo prevelikega prodora
na evropski trg, proizvajalci pnevmatik
pa so s svojo ponudbo Ze pripravljeni
na te izzive, tako da v prihodnjih letih
ne pricakujem ogrozanja voznikov
klasi¢nih vozil.«

Kako vidite razvoj poslovanja
skupine Tokié¢ na gumarskem
podroéju?

Tihomir: »Postavljeni so temelji za
nadaljnji razvoj gumarske dejavnosti
v skupini Toki¢, ki bo v sinergiji z
dejavnostjo rezervnih delov prispevala
k izboljSanju programa pnevmatik,
in sicer vseh programov od moto in
avtomobilskih pnevmatik, tovornih
pnevmatik, pa vse do agro in velikih
damper pnevmatik. Prav tako in
obratno bodo pnevmatike prispevale

k izboljsanju storitev z avtodeli. Mo¢
skupine so vsi zaposleni, vkljuceni v
vse procese dela s pnevmatikami, ki jih
podpirajo gumarski strokovnjaki, ki
jih imamo v Bartogu in v gumarskem
oddelku v Tokicu.«

Za konec, kaj vam je pri delu v
Tokicu najljubse?

Tihomir: »Rekel bi, da je prvo leto
ali ve¢ mojega dela v Toki¢u $vignilo,
kar pomeni, da sta dinamiénost in

intenzivnost dela zelo veliki, kar mi je Se
posebej vse¢. Skupina Tokic raste v vseh
segmentih, velike stvari so pred nami
in vesel sem, da sem del te ekipe in teh
procesov. Najraje delam in sodelujem

z vsemi sodelavci v obeh nasih
podjetjih, ki pravzaprav dihata kot

eno in pomagam, kadar, kjer in komur
lahko. V veselje mi je delati v nasem
oddelku za pnevmatike, kjer smo zbrali
strokovnjake za pnevmatike. Imamo
zelo pozitivno klimo in energijo.« #

Vzpostavili smo institut svetovalca
za prodajo pnevmatik, ki zdruzuje
specifitna znanja iz industrije
pnevmatik po meri povpretnega
voznika. Tako lahko konéno kupec
pnevmatik dobi, kar hoce, po dani
ceni, pa tudi pnevmatiko,
ki jo resni¢no potrebuje,
saj je na kocki varnost.
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MOTOCIKLI | NAJSIRSA PONUDBA PNEVMATIK PRI BARTOGU

Stilk med motociklom
in cesto znasa zgolj

dve povrsini velikosti
kovancev. Za izbiro
najboljsih pnevmatik
zavarno voznjo v
poslovalnicah Bartog

in v spletni trgovini
poiscite najsirso
ponudbo in upostevajte
nasvete, ki jih podajamo
v nadaljevanju.

aradi kompleksnosti postopka
Z pravilne izbire pnevmatik

za motorizirana dvokolesna
vozila je najbolje ravnati po
filozofiji - pnevmatiko kupujem
zase, ne za motocikel! Z drugimi
besedami, izbira pnevmatik je zelo
individualna zadeva, vsak voznik naj
izbere pnevmatiko glede na svoj stil
voznje, ne glede na tip motocikla, ki
ga ima. Ce vozi$ §porten motocikel,
to ne pomeni nujno, da potrebujes
$portne pnevmatike. Po drugi
strani pa, Ce se imate za zelo hitrega
voznika, a 100 odstotkov svojega
Casa preZivite na cesti, hiper $portna
pnevmatika morda ni najboljsa
izbira, 3e posebej ¢e vetino leta
vozite pri nizkih temperaturah in je
asfalt moker. Cestne pnevmatike,
ki so izpeljanka dirkalnih/trackday
pnevmatik, imajo namre¢ visoko
delovno temperaturo in pri
vsakodnevni uporabi boste vozili na
hladnih ali mla¢nih pnevmatikah, ki
se ne bodo najbolje izkazale. #

Pnevmatiko velja izbrati
glede na voznikove Zelje

Vprasajte se, kaksen profil voznika ste in v
kaksnih razmerah prevozite najvec kilometrov.
Z drugimi besedami, kako pomembne so lastnosti
pnevmatike na mokri podlagi in njena vzdrzljivost ter celotna
zmodgljivost v hladnejsem letnem ¢asu. Po oblikovanju
odgovorov boste iskanje idealnega kompleta bistveno zozili.
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Izberite pnevmatiko, ki je
najboljsa na mokri podlagi

Morali bi znati brati teste pnevmatik v
specializiranih revijah, kot je domaca Motorevija.
Skupni zmagovalec testa morda ni najboljsa izbira za
vas. Zavedajte se, da se vse pnevmatike premium proizvajalcev
na suhi podlagi odli¢no znajdejo in so razlike med njimi resni¢no
zanemarljive. Izberite komplet, ki ima najboljSe rezultate v dezju.

lv n 1 am L] ]
Ne 'Zrejo’' jih samo kilometri
Veliko Stevilo motoristov letno prevozi zelo malo
kilometrov. Motocikel jim sluzi kot uzitek za voznje
ob koncih tedna, zato menijo, da pnevmatik
zaradi malo prevozenih kilometrov ni treba redno
menjavati. Pnevmatike imajo Zivljenjsko dobo, in ¢e
so na motociklu Ze dlje ¢asa, jih je najbolje zamenjati z novimi. Po
dolo¢enem ¢casu, petih ali vec letih, pnevmatika izgubi zmogljivosti
zaradi sprememb kemic¢ne strukture in zmanjsanja elasti¢nosti,
varnost na motociklu pa ni nekaj, s ¢imer bi tvegali.

Ne namescajte SirSe zadnje
pnevmatike

Nekateri vozniki Sportnih motociklov se odlocajo za

SirSe zadnje pnevmatike, pri ¢emer jih vodi predvsem
estetski vidik. Poleg tega, da to na tehni¢nem pregledu

pomeni takoj$njo napako, poslabsa tudi vozne lastnosti. Ce je
proizvajalec predpisal dimenzije zadnje pnevmatike 160/60-17, to
pomeni, da se motocikel s to dimenzijo tudi najbolje obnasa. Z
vgradnjo $irSe pnevmatike 180/55-17 bi bil motocikel bolj okoren
pri spremembah smeri, voznja z njim pa nasploh manj harmoni¢na.

Tlak v pnevmatikah preverite
vsaka dva tedna

Avtomobili morda niso tako obc&utljivi na izgubo tlaka
za 0,3 bara, motocikli pa so. Sprednja pnevmatika
namrec prenasa velike obremenitve pri moc¢nejsem
zaviranju, zadnja pnevmatika pa pri mocnejSem pospesevanju.
Premalo napolnjene pnevmatike se rade pregrevajo, zato redno
preverjajte tlak v njih in se drzite tovarniskih priporocil za solo voznjo
oziroma voznjo v dvoje. Igranje s tlaki je rezervirano za dirkalisce.

m (I nercresin] | T & Dowzor " URDCESTONE o — @nifnenials

METZELER
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56 PNEVMATIKE | VREDESTEIN ULTRAC PRO

=

-

Pri Vredesteinu so s predstavitvijo nove prebijal v nove segmente. Toéno +85% biserni
. . . to zdaj po¢ne s popolnoma novim vzvojna snop
visokozmogljive letne pnevmatike Ultrac modelom pnevmatik Ultrac Pro. trdnost
Pro zdruzili Sportne zmogljivosti, varstvo Novallftr}a pne}\lrrnat%kaje namenjena sﬂ:;; in
. " . T zmogljivim, zahtevnim in $portnim
okolja, udobje in varnost ter ponudili Se evtomobilom, kateeth lastntkom vrh
pnevmatiko za elektri¢na vozila - izdelali S0  poleg dinamike vozne veliko
tgi pnevmatike v eni. pomenijo tudi udobje, varstvo Raven
okolja, hrup in obnasanje na cestiv.  geformacije

portno pnevmatiko ze zdavnaj uveljavil v premium tezkih vremenskih razmerah. Tudi

potrebuje avtomobil v segmentu — predvsem kot pionir ko so temperature za »poletni ¢as« na EU nalepki potrjuje uvrstitev v

tolikdni meri kot voznik. s celoletnimi pnevmatikami, s nizke, Ultrac Pro nudi visoko stopnjo  razred A. Sportne pnevmatike, ki so

Tudi ¢e voznik vozi katerimi je nizal rekorde in se varnosti. Slednje oblikovane in dimenzionirane
avtomobil zmerno, nastavitve tudi za dirkasko stezo, so po
$portnega podvozja, izbruh modi, drugi strani lahko v taksnih
navor, razporeditev mase in o O/ razmerah precej nevarne.
zmogljivosti zahtevajo ustrezno /o o Pnevmatike Ultrac Pro smo
kakovost, ki bo to dinamiko ohranila - . boljsi oprijem  preizkusili tudi na dirkali¢u.
v mejah varnosti. Tudi ¢e ne gre za boljsa vodijivost na suhi podlagi  prj modelih Porsche Cayman,
$portne modele, ampak za BMW M4, Mercedes AMG GT
mocnej$a premium vozila, in razred A AMG A45 je o¢itno,
S0 za varno voznjo potrebne o da njihovi vozniki ne bodo imeli
pnevmatike UHP (ultra /o teZav s pregrevanjem,
high performance). Njihova - : obremenitvami in

S 1. boljSe udobje . .

namestitev je bistvenega o pospedeno obrabo. Pri
pomena za zagotovitev /o Vredesteinu pravijo,
polnega prenosa modi, boljsa pri da primerjava s
nizke ravni hrupa, dovolj vzdolznem pnevmatikami Direct

velike zavorne sile, % akvaplaningu Premium Comfort

bo¢nega pospeska in dokazuje, da je Ultrac Pro

vsega, zaradi Cesar slovijo  boljsi oprijem v svojem razredu najboljsi.

premium vozila. na mokrih Navajajo tudi,
povrsinah da v primerjavi

Zmodgljivost ob (o) s premium

udobju o Sportnimi

Kot proizvajalec, ki je del bolj$a pri preénem Pnevmatikami

skupine Apollo, se je Vredestein akvaplaningu Vredestein le

I7z BARTOG



Nabor velikosti pnevmatik Ultrac
Pro sega od 18 do 24 palcev in ko
bo izpopolnjen, bo zadovoljeval
potrebe za 102 modela
avtomobilov.

en proizvajalec ponuja za odstotek
boljso vodljivost, vendar pri udobju
prepricljivo zmaga Ultrac Pro.

Nove vrhunske rezultate na
zahtevnih cestah so pri Vredesteinu
dosegli s stoletnimi izkusnjami pri
proizvodnji pnevmatik, zagotovo
tudi skozi desetletne izkugnje

z modelom pnevmatik Ultrac
Vorti, s katerim so leta 2012 v
Monaku predstavili Rimac Concept

SPREDNJA PNEVMATIKA

One. Skozi generacije je bila ta
pnevmatika na evropskih testih
zadnji¢ nagrajena leta 2022. Z
modelom Ultrac Pro se Vredestein
loteva revizije celotne ponudbe,

zato bo s¢asoma v vseh segmentih
poleg klasi¢nih modelov Vredestein
ponudil tudi razli¢ice Pro. Tako bodo
lahko Ze v naslednji sezoni modele
pnevmatik Ultrac, Vorti+ in Vorti R+
zamenjali z Ultrac in Ultrac Pro.

ZADNJA PNEVMATIKA

Giugiaro
za vrhunec
dizajna
pnevmatik

Vredestein je znan po
svoji osredotocenosti
na dizajn, saj trdi, da
je bocnica pnevmatike
sestavni del celotnega
videza avtomobila. Od

leta 1999 nizozemski proizvajalec pnevmatik sodeluje z italijanskim
oblikovalcem Giugiarom. Pnevmatika Ultrac Pro je pokazala
vrhunec oblikovanja. Stilizirana je tako, da grafi¢no spominja na
kronometer analogne ure, kot sugestijo za hitrosti pa so uporabili

tudi grafiko digitalne Stoparice. #

Kako so prisli do novih
zmodgljivosti in udobja?

Kot osnova za izdelavo pnevmatike
na Ultrac Pro je znatno (+85 %)
oja¢an obro¢ - jedro pnevmatike
(noga), ki je v stiku s platis¢em.

Na ta nacin so vzvojno togost
pnevmatike poveéali do
maksimuma. Izdelali so tanjse
bo¢nice, ki so ob uporabi boljsih
materialov mo¢nejse. Tako so
dosegli, da je odzivna pnevmatika
hkrati tudi udobna, ki zlahka
absorbira neposredne udarce in blazi
neravnine. Obenem je pnevmatika
Ultrac Pro zaradi nove zmesi in vedje
trdnosti tudi »EV ready, torej je
primerna za vgradnjo na elektri¢na
vozila. Da bi to dosegli, so lamele
na tekalni povrsini oblikovali tako,
da zmanjsajo hrup, zmanjsali pa so

tudi kotalni upor kot prispevek k
zniZanju porabe energije.

Razli¢ne sprednje in
zadnje pnevmatike pri
akvaplaningu

Premium in §portna vozila imajo
pogosto razli¢ne dimenzije
pnevmatik na prednji in zadnji
premi. Pri Ultrac Pro so upostevali
tudi to, zato so zadnje pnevmatike
dimenzionirali z bolj plosko tekalno
plastjo s kvadratnim desenom za
visjo stopnjo oprijema. Obenem
imajo sprednje pnevmatike ovalni
desen in tako bolje preprecujejo
akvaplaning. Tako vodo iztisnejo na
povrsino v isti liniji kot $irse zadnje
pnevmatike. Pri naro¢ilu dolo¢ene
velikosti obvezno navedite, ¢e gre za
sprednje ali zadnje pnevmatike. #

Fisichella za dokaz moci in hitrosti

Ferrari 488 GTB so dali v roke Giancarlu Fisichelli, vozniku
formule 1, ki ni varceval ne s pnevmatikami ne z avtomobilom.
Voznja na sami meji zmogljivosti je bila najboljsa uvertura za novo
pnevmatiko Ultrac Pro. Dokazal je, da gre za udobno pnevmatiko
UHP, ki zdrzi tudi mucenje na dirkaliscu. #
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PRIMERJAVA ZARNIC | H4 IN H7

Majhen viozek

a boljso vidljivost

Luc na motociklu igra dve zelo pomembni
vlogi - videti in biti viden. In to je izjemno ;
pomembno v delu leta, ko so dnevi kratki in
noci dolge. V praktiénem preizkusu zarnic H4

rpo v roke in za¢nimo z brisanjem! Sligi
se banalno, a s temeljitim ¢i§¢enjem
Zarometov oziroma svetlobne le¢e lahko
u¢inkovitost osvetljevanja pove¢amo
tudi do 20 odstotkov. Mogoce pa je narediti $e
bolj zapleten korak. Ce konstrukcijska regitev to
dopusca, lahko zaromet razstavimo in oistimo.
To pomeni, da ga operemo z veliko vode, v katero

damo le nekaj kapljic detergenta za pomivanje
posode. Kljub temu, da je ohi$je Zarometa pred
vdorom vlage in prahu zas¢iteno, se z leti na
notranjih stenah nabere plast umazanije. V
tako necistem okolju lahko Zarnica mo¢no sveti,
vendar se svetloba ne odbije to¢no tam, od
koder bi se morala. Ko Ze govorimo o Zarnicah,

Iz BARTOG

in H7 smo nasli najboljse.

je treba poudariti, da niso vse enake, niti
priblizno. Zadnja leta je tehnologija izdelave
halogenskih Zzarnic mo¢no napredovala. Na
trgu najdemo taksne z asociativnimi imeni,
med katerimi ima morda najbolj zvenecega
Osramova 'Night Breaker'. V vsakem primeru
gre za zelo smiselno nadgradnjo, ki ne zahteva
velikega denarnega vlozka, kot protivrednost pa
lahko veliko dobimo. Tu se velja osredoto¢iti na
preverjene, torej kakovostne blagovne znamke.
Eno od vprasanj, ki si ga morate zastaviti, je,

ali Zelite najmotnej3o svetlobo, kar pomeni
nekoliko krajso Zivljenjsko dobo Zarnice, ali
zarnico z dolgo zivljenjsko dobo, ki bo (¢asovno)
svetila dvakrat dlje, a ne tako mo¢no. Da bi se

lazje odlo¢ili, smo v nagem laboratorijskem
testu gostili Sest Zarnic vrste H4 in H7, ki

sta e vedno najpogostejsa vira svetlobe — z
izjemo najnovejsih motociklov, ki jih obi¢ajno
opremijo z LED lu¢mi. Se malo o $tevilkah —
nekatere znamke na embalaZi poudarjajo, da
njihova Zarnica daje 100 ali celo 230 odstotkov
mocénejso svetlobo od zakonskega minimuma
za halogenske Zarnice, kar je velika razlika. Prav
tako se je zacel mo¢no razvijati trg nadomestnih
LED Zarnic za halogenske zaromete, vendar so
potrebne homologacije in atesti ustreznih sluzb.
Te ugotovijo, ¢e je vse v skladu z direktivami EU
in drzavno zakonodajo. Ampak to je tema za
enega od naslednjih prispevkov. #




Zarnice H4: Klasiéna halogenska zarnica z dvema zarilnima nitima

Zarnica H4 ima v steklenem ohisju dve Zarilni nitki - po eno za dolge in kratke luci (60 ali 55 W).
Prav tako je to sijalko bilux mogoce prepoznati po treh priklju€nih polih. Zarnice blagovnih znamk
Bosch, Osram, Philips in General Electric so v |laboratorijskem testu dosegle prepricljive rezultate.

BOSCH
PLUS 150
GIGALIGHT

Dobavitelj: Bosch, www.boschaftermarket.com
Cena: 12,50 € (dvojni paket za 20,58 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 20,92/25,61/17,92 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpreé¢na vrednost 21,34
luksa; najvec 27,44 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: odlicen doseg (dolzina svetlobnega
snopa) 84 m (skupaj z Osram Night Breaker
200) predstavlja najvisjo vrednost testa. Ne
pribliZza se najvecjim vrednostim Osrama, je
pa lahko cenejs$a - zato priporocljiv nakup!

Ocena: Zelo dober

PHILIPS
RACINGVISION

GT200

Dobavitelj: Philips,

www.philips.hr

Cena: 13,99 € (dvojni paket za 19,34 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 14,90/21,35/12,72 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpre¢na vrednost 15,97
luksa; najvec¢ 27,39 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: vrednost 75 na desni je nekoliko

pod povprecjem, vendar GT200 druge
vrednosti dosega podobno kot konkurenca,
s sprejemljivim dosegom 78 m, v celoti
gledano nespektakularno dobra Zarnica.

3  Luks[lx] 5 10 20

OSRAM
NIGHT
BREAKER 200

Dobavitelj: Osram, www.osram.hr

Cena: 10,78 € (dvojni paket za 21,00 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 21,79/28,59/16,19 luksov (75 desno/50
desno/50 spredaj); povprecna vrednost 22,09
luksa; najvec 31,74 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: zagotavlja vrhunski doseg 84 m (kot
pri vseh Zarnicah z oceno dobro ali zelo
dobro) in odli¢éno porazdelitev svetlobe.
Zmago ji je zagotovila najboljsa povprecna
vrednost, izrazena v luksih.

m Zelo dober

PHILIPS

VISION

Dobavitelj: Philips,

www.philips.hr

Cena: 2,99 € (Amazon, november 2023)
Meritve: 17,50/22,06/11,94 luksa

(75 desno/50 desno/50 spredaj); povprec¢na
vrednost 17,25 luksa; najvec 26,42 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: cenovno zelo ugodno Zarnico
obicajno prodajajo posamicno. Sestrski
model GT200 je bistveno drazji, a skupne
zmogljivosti niso bistveno boljse, kar velja
tudi za doseg.

50 200

OSRAM
COOL BLUE
INTENSE

Dobavitelj: Osram, www.osram.hr

Cena: 7,99 € (dvojni paket za 16,47 €, Amazon,
november 2023)

Meritve: 15,41/19,49/12,08 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpre¢na vrednost 15,60

luksa; najvec 22,94 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: veliko hladne modre barve,

vendar splo$ne zmodgljivosti niso na ravni
sestrskega modela Nightbreaker. Razpon
78 m je Se kar sprejemljiv, kar velja tudi za
razporeditev svetlobe.

| Ocena: Dober|

GE/TUNGSRAM
MEGALIGHT
ULTRA +130

Dobavitelj: Tungsram,
www.tungsram.com

Cena: 9,50 € (dvojni paket za 22,09 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 18,09/22,69/13,69 luksa (75
desno/50 desno/50 spredaj); povpre¢na
vrednost 18,14 luksa; najvec 24,58 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: Zarnica, izdelana na Madzarskem,
je na voljo tudi v embalazi znamke GE. Je
soliden izdelek s skupnim dosegom 80
m, po karakteristikah pa se uvrsca v zlato
sredino.

| Ocena:  Dober|
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PRIMERJAVA ZARNIC | H4 IN H7

Zarnice H7: nadaljnji razvoj s samo eno zarilno nitko
Halogenska Zarnica H7 ima samo eno Zarilno nitko in se uporablja za kratko
ali dolgo Iu€. Prepoznamo jo po dveh priklju€nih polih, je manj3a in obicajno

svetlejSa od Zarnice H4. Tudi tu so Bosch, Osram in Philips Se posebej prepricljivi.

BOSCH
PLUS 50

Dobavitelj: Bosch,
www.boschaftermarket.com

Cena: 11,82 € (dvojni paket ni na voljo, Amazon,
november 2023)

Meritve: 6,77/10,88/11,52 luksov (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpreéna vrednost 8,99
luksa; najvec 16,21 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: za deset evrov lahko dobite velik
domet (skoraj 53 m) in veliko boljso
osvetlitev, predvsem pri daljsih razdaljah.
Odli¢éno za no¢no uporabo na podezelskih
cestah.

m Zelo dober

PHILIPS
LONGLIFE
ECOVISION

Dobavitelj: Philips, www.philips.hr

Cena: 7,90 € (dvojno pakiranje za 13,48 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 4,38/8,21/8,61 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpre¢na vrednost
6,40 luksa; najvec 13,92 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: izdelek blagovne znamke iz kategorije
'najboljse spletno nakupovanje'. Tezko boste
nasli cenejso zarnico H7, ki bi bila povsem
sprejemljiva za vecino vsakodnevnih voznikov
v smislu splosnih zmogljivosti in dosega.

| Ocena: | Dober|

Iz BARTOG

BOSCH
PLUS 150
GIGALIGHT

Dobavitelj: Bosch, www.boschaftermarket.
com

Cena: 13,84 € (dvojni paket za 20,58 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 5,29/11,67/12,06 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povprec¢na vrednost

8,58 luksa; najvec 19,50 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: z nekaj vec¢ kot 53 m ima malenkost
vecji doseg kot nekoliko cenejsa sestra
Plus 50 in nudi tudi malo ve¢ svetlobe v
srednjem delu - zmagovalec testa (skupaj z
Osramom).

m Zelo dober

OSRAM
NIGHT
BREAKER 200

Dobavitelj: Osram, www.osram.hr

Cena: 15,30 € (dvojno pakiranje za 26,85 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 5,81/11,47/11,79 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpre¢na vrednost
8,72 luksa; najvec 18,88 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: Kar Bosch in Philips dosegata s
svojimi top modeli, lahko tudi Osram:
53-metrski (svetlobni) snop in vrhunska
vrednost v smislu osvetlitve. Nagrada?
Zmaga na testu (skupaj z Boschem).

| Ocena: |Zelo dober

3 Luks [Ix] 5

PHILIPS
RACINGVISION
GT200

Dobavitelj: Philips, www.philips.hr

Cena: 15,82 € (dvojno pakiranje 24,50 €,
Amazon, november 2023)

Meritve: 5,38/10,86/11,79 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povpre¢na vrednost

8,35 luksa; najvec 18,99 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: vrhunski Philipsov model igra viogo
v isti, visji ligi kot Boscheva izdelka, razlike
so zanemarljive. To je tudi vodilna Zarnica
glede na doseg do 53 m.

Zelo dober

HELLA
STANDARD

Dobavitelj: Hella,

www.hella.com

Cena: 2,99 € (Amazon, november 2023)
Meritve: 4,34/8,24/8,72 luksa (75 desno/50
desno/50 spredaj); povprec¢na vrednost 6,41
luksa; najvec 15,02 luksa

Oddaljenost v metrih

Sklep: Proizvod dobre blagovne znamke

iz kategorije 'najugodnejsi spletni nakupi'.
TeZko boste nasli cenejso Zarnico H7, ki

je po celotnih zmogljivostih in dolzini
(svetlobnega) snopa povsem sprejemljiva za
vecino vsakodnevnih voznikov.

10 20 50
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Servis Drev - evolucija
vrhunskih storitev

Pogovarjali smo se z Darjo
Drev, direktorico podjetja
Servis Drev, ki nam je opisala
razvoj centra.

eta 1969 je Marin Drev v DreSinji vasi,
ki se nahaja med Zalcem in Celjem,

zacel z obrtno avtokleparsko delavnico.

Da bi strankam lahko zagotovil

celovito kleparsko-li¢arsko storitev,
je kmalu vstopil $e na podro¢je avtoli¢arstva.
Postavili so nove delavnice, nabavili pa so tudi
eno prvih lakirnih komor v okolici. V tistih ¢asih
je bilo nekaj takega izvedljivo le s »pionirskimi
pristopi, saj so komoro po sestavnih delih, kos
po kos, vozili iz Italije in jo tukaj sestavili. V
tistih ¢asih je bilo tezko priti do opreme, orodja
in nadomestnih delov. Ve¢ino so nabavljali v
Italiji. Ekipa je rastla in podjetje se je razvilo
v center, ki je zaposloval 4 avtokleparje in 4
avtolicarje.

Iz BARTOG

Svoje storitve so leta 2000 razsirili e z
dejavnostjo avtomehanike. Z letom 2003

so postali eden prvih partnerjev Porsche
Slovenija, ki je prek preoblikovanja preostankov
podjetja TAS (Tvornica automobila Sarajevo),
licen¢nega proizvajalca vozil Volkswagen, zacel s
formiranjem pooblai¢ene mreze v Sloveniji.

V tistem ¢asu so kot prvi v Sloveniji sami zaceli
tudi z uvozom in prodajo avtomobilov znamke
Seat prek avstrijskega pooblas¢enega prodajalca.
V Avstrijo so hodili po vse nadomestne dele in
po vsak avto posebej. V tistem ¢asu so bila vozila
Seat, ki so takrat imela $e licen¢ni Fiatov motor,
pri nas Se precej neznana. Prodajni hit je bila
Cordoba rdece barve za 15.000 DEM (nemskih
mark), kar pa se je veckrat izkazalo za izziv, saj
je bilo stevilo Cordob rdece barve omejeno. V
tistih ¢asih ni bilo ne kreditov in ne leasingov
za motorna vozila, tako da so se ta kupovala
pretezno iz »prihrankov v nogavicahc.

Servis Drev je kasneje postal pooblagéeni
prodajalec in serviser vozil Seat, po ¢emer so

s svojo zagnanostjo in vrhunskimi storitvami
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kmalu postali §e bolj poznani v bliznji in tudi
$irsi okolici. V okviru pooblas¢ene mrezZe so
pridobili zelo veliko znanja o servisiranju

vozil skupine Volkswagen, vendar so se zaradi
velikih stroskov, ki nastanejo z vzdrzevanjem
standardov pooblai¢ene mreze in samo

eno blagovno znamko, leta 2023 razsli z
distributerjem Porsche Slovenija. Nosilec
fransize pooblas¢ene mrezZe je poleg velikih
strogkov vzdrZevanja frangize in majhnih
dohodkov v zvezi s prodajo vozil izpostavljen
tudi nihanju prodajnega uspeha nekega modela
oziroma blagovne znambke, ki je cikli¢no.
Navadno novi modeli vstopajo na trg z ve¢jo
ceno, ki se skozi prodajno dobo nekega modela
znizuje. Tak model ima v ¢asu prodajnega cikla
lahko na nekem trgu odli¢en, lahko pa tudi

slab uspeh. Pooblas¢eni prodajalci, ki zastopajo
samo eno blagovno znamko, so tako ob velikih
strogkih vzdrZzevanja fransize izpostavljeni
velikemu tveganju uspeha neke znamke na trgu.
Z direktorico Darjo sva se pogovarjala e

o izzivih, ki spremljajo kleparsko-li¢arsko
delavnico, predvsem v zvezi s strogki dela, orodja
in materiala, ki nastajajo ob kakovostnem delu
in nerazumevanju zavarovalnic. Zavarovalnice
velinoma pokrivajo te stroske prek zavarovanj,
ta pa se nenehno draZijo. Zavarovalnice, ki
spremljajo svoj interes, nimajo posluha za bolj
realno oceno dejanskih stroskov, ki nastajajo ob
tovrstnem delu. Ta naéin pusca veliko kleparsko-
licarskih delavnic na meji rentabilnosti
delovanja. Veliko upanja polagajo v drustvo
SDA (Slovensko drustvo avtostroke), ki pomaga
kleparsko-li¢arskim podjetjem pri pogajanjih z
zavarovalnicami.

Pri svojem delu stavijo na bolj kakovostne
nadomestne dele in dobro opremljenost vseh
njihovih delavnic, kar je osnova za kakovostno
delo in posledi¢no zadovoljne stranke. Kot
primer mi je predstavila robotka Geniusa, s
pomodjo katerega lazje dolo¢ijo osnove barv, ki
jih je treba zme3ati v sodobni mesalnici, da bi
ujeli odtenek strankinega vozila za barvanje.
Seveda pa poudari, da na koncu ustreznost
ujemanja barvnega odtenka presodi oko li¢arja
in stranke.

Danes je Servis Drev razdeljen na kleparsko,
licarsko in mehani¢no delavnico ter na prostor
za sprejem strank s salonom za $tiri vozila. V
centru ponujajo vse vrste avtomobilisti¢nih
storitev, in sicer od vulkanizacije, servisa
klimatskih naprav, mehani¢nih in vzdrzevalnih
delov na vozilu, avtopralnice, poliranja in

hladnega ravnanja plocevine, kleparskih del

do licarske delavnice z lakirno komoro in
mesalnico barv. Zaposlujejo 13 ljudi, od tega 3
avtokleparje, 3 avtoli¢arje in 3 avtomehanike.
Sodelujejo z zavarovalnicami, pri njih pa lahko
kupite tudi novo ali rabljeno vozilo. Stranke
obravnavajo celostno, kar pomeni, da se nanje
lahko obrnete s kakrsno koli tezavo, ki jo imate z
vasim vozilom, pri tem pa vam bodo svetovali in
skupaj boste nasli najbolj3o resitev.

V mreZo neodvisnih servisov
BHS so pristopili zaradi
prepoznavnosti, saj vidijo
prednost pri moznostih

o qea Servis Drev
povezovanja distribucije

3301 Petrovce

servis@avtohisa-drev.si
Tel: 03/713 60 50

DreSinja vas 46A

avtomobilskih delov in servisa.
Podjetje Bartog jim je bil od nekdaj blizu, saj
ponuja Siroko paleto in kakovost izdelkov.
Njihove izku$nje z drugimi dobavitelji niso
bile vedno zadovoljive. Pomembno jim je, kje
kupujejo, ne samo zaradi kakovosti ponujenih
izdelkov, ampak tudi zaradi moznosti uspesnega
uveljavljanja reklamacij, kadar pride do tega.
Poslovalnica Bartog v Zalcu jim ustreza
logisti¢no zaradi bliZine in zaradi ekipe, s katero
se dobro razumejo. Ker je mreza BHS v sklopu
podjetja Bartog, pri¢akujejo tudi povezovanje
med poslovalnicami Bartoga in servisi
BHS kot del celostne ponudbe za konéne
kupce. Servis Drev kot zanesljiv in zelo
sposoben partner s celovito ponudbo
servisiranja vozil predstavlja pomemben
¢len v celoviti ponudbi mreze BHS za
kon¢ne stranke.
Cilj podjetja je, da kot neodvisna delavnica
deluje na trgu tako lokalno kot sirse
v regiji. Prepoznavnost in zadovoljstvo
strank zagotavljajo s korektno opravljenimi
storitvami, in sicer od svetovanja do izvedbe.
Poveclevanje $tevila zadovoljnih strank jim daje
dodatno motivacijo pri delu.
Njihova vizija je, da nabor strank $e razirijo
s ponudbo vzdrZzevanja navti¢nih vozil in
motociklov. #

Iz BARTOG
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Zakay 1 mo‘rel
elektricnih in

Ceprav imajo elektricna vozila enostavnejso
strukturo kot klasi¢na bencinska in dizelska
vozila, njihovo vzdrzevanje zahteva posebna
znanja in certifikate, ki jih zagotavlja tudi Bartog.

nasprotju s klasi¢nimi
vozili imajo elektri¢na in
hibridna vozila elektri¢ne
ingtalacije in porabnike,
ki delujejo z napetostjo, nevarno
za zivljenje ljudi. Kot taka se $teje
enosmerna napetost, visja od 60V,
zato imajo po zakonskih dolo¢ilih
tudi strokovne delavnice predpisan
postopek popravila in vzdrzevanja
elektri¢nih vozil, in sicer na nacin,
da lahko izklop visoke napetosti
na vozilu pred za¢etkom del opravi
le strokovno usposobljena in
pooblascena oseba.
Brez tako usposobljenega delavca
delavnica ne bi smela izvajati
posegov na elektri¢nem vozilu.
Pravzaprav se za elektri¢no vozilo
uporabljajo vsi veljavni predpisi
in varnostni ukrepi, tako kot za
vsako drugo (hino ali industrijsko)
napravo, ki deluje pri visoki
napetosti. Prakti¢no enaka pravila

Iz BARTOG

veljajo za hibridna vozila, ki poleg
klasi¢nega motorja vsebujejo vse
elemente izklju¢no elektri¢nega
vozila. Izjema so le »blagi hibridi,
ki delujejo z napetostjo 48 V, kar ni
zivljenjsko nevarno.

Najbolj nevarno za mojstre
'naredi sam’

Teh dejstev se uporabniki in vozniki
elektri¢nih vozil ne bi smeli bati.
Zanje so popolnoma negkodljivi in
varni. Pogled pod pokrov motorja
in dolivanje na primer tekocine za
pranje stekel nas ne bosta ogrozila.
Vsi elementi pod visoko napetostjo
so zelo dobro izolirani in zag¢iteni,
tako da tudi ob nenamernem
dotiku ne boste ogrozeni. Tezava

je le v 'naredi sam' postopkih, ki

so $e vedno priljubljeni na starih
bencinskih in dizelskih motorjih.
Prednosti e-vozil (recimo jim

tako) so znane pri porabi, izpustu

skodljivih snovi, mo¢i, pospeskih

... Medtem ko je treba klasi¢na
bencinska ali dizelska vozila do
najvedje modi pripeljati postopoma,
je navor pri elektromotorjih na
voljo takoj. Ze ko speljujete z
mesta! Tehni¢no gledano klasi¢nih
ICE motorjev ni mogoce uporabljati
brez menjalnika, medtem ko je pri
e-pogonih menjalnik pravzaprav
nepotreben. Tudi voZnja nazaj

je tehni¢no enostavna, saj je

dovolj, da obrnete smer toka in
motor se zavrti v drugo smer.

i i O
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Prav tako maksimalen izkoristek
elektromotorja doseze 98 %,
medtem ko je izkoristek klasi¢nih
motorjev z notranjim zgorevanjem
komaj 45-%.

Manj delov

Stevilo delov in elementov v
e-vozilih je nekajkrat manjse.
Govora je o veliko bolj kompaktni
in preprosti zasnovi. Za primerjavo,
medtem ko na klasi¢nih pogonih
najdemo okoli 1.800 vrtljivih

delov, jih je na elektri¢nih pogonih



skupaj lahko okoli 2,5-krat manj.
Navsezadnje Ze ve¢ kot stoletje
spremljamo elektri¢ne pogone

v vlakih, tramvajih in drugih

vozilih s patenti Nikole Tesle.
Najvedji izzivi elektrifikacije niso v
elektromotorju, temve¢ v bateriji,
transportu in proizvodniji elektri¢ne
energije.

Nova, a tudi obstojeca
tehnologija

Ceprav pri e-vozilih govorimo o
napeljavah in visoki napetosti, ki

doseZe 400 in celo 800 voltov, se
vedno uporabljajo tradicionalno
12-voltno napeljavo in dodatno
12-voltno baterijo. Ta z elektriko
napaja vse sisteme, ki jih imamo
obié¢ajno v vozily, kot so osvetlitev,
zaklepanje in elektri¢ni pomik
stekel, infotainment sistem ...
Visoka napetost je rezervirana

le za pogon elektromotorja,

za kar se enosmerni tok iz
visokonapetostnega akumulatorja
pretvori v izmenic¢ni trifazni tok.
Ta nato poganja znane sinhrone ali

Seminar s certifikatom

Udelezenci seminarja Diagnostika in servisiranje elektri¢nih ter
hibridnih vozil se bodo usposobili za vzdrzevanje posameznih
elementov elektri¢nih in hibridnih vozil, uporabo ustreznih

orodij in opreme, diagnostiko okvar, zamenjavo komponent na
visokonapetostnih sistemih in za postopke vzdrzevanja, specificne
za vozila, ki delujejo pod visoko napetostjo.

Poleg teoreti¢nega dela programa ponuja Bartog delo na
najnaprednejSem modelu elektricnega vozila s simulatorjem
napak. Program je zasnovan in opredeljen po EU standardih, vse
dodatne informacije pa lahko dobite na elektronskem naslovu:

janez.cvek@bartog.si. #

TOKIC EDUKACIJSKI CENTA
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asinhrone elektromotorje, tako kot
v vlakih, tramvajih in drugih znanih
elektri¢nih vozilih.

Glavne lego komponente
Ceprav se morda zdijo zapletena,
so za razliko od standardnih

vozil elektri¢na vozila v resnici
zelo preprosta in vsebujejo enake
sestavne dele lego' kock. To

so baterija, notranji polnilnik,
pretvornik, elektri¢ni motor,
krmilnik motorja, ki krmili motor,
polnilna vti¢nica in to je skoraj
vse. Sama baterija je poglavje

zase, sestavljena iz velikega $tevila
manjsih baterij - ¢lenov, ki so
med seboj skrbno uravnotezeni
prek ustrezne elektronike v
bateriji, in sicer tako, da se

sproti enakomerno praznijo in
polnijo ter tako podaljdujejo
zivljenjsko dobo celotne baterije.
To omogoca, da z diagnosti¢nimi
napravami ugotovimo, kateri ¢len
je morebiti poskodovan, zato lahko
Z zamenjavo razmeroma poceni
popravimo baterijo, brez drage
celotne menjave. Ceprav je sploéno
prepricanje, da so baterije nevarne

in vnetljive, so izjemno dobro
mehansko in sistemsko zavarovane
pred preobremenitvijo in udarci.
Poleg tega so baterija, motor in
pretvorniki hlajeni s hladilno
tekotino, njihova temperatura pa
je stalno kontrolirana, tako kot pri
klasi¢nem motorju. Navsezadnje
Ze najmanja nepravilnost v
pogonskem sistemu sproZi proces
odklopa varnostnih relejev znotraj
akumulatorja in tako vozilo ostane
brez napajanja. Ne glede na to, ali
gre za okvaro, nesreco ali kaksen
drug izreden dogodek.

Ravno zato obstajajo posebna
stikala, ki smo jih omenili

na zacetku te zgodbe, s

katerimi usposobljena oseba
izklopi napajanje, da lahko

vozilo nemoteno dela. Zato
neusposobljene in nekvalificirane
osebe pri teh instalacijah res
nimajo kaj iskati, tako zaradi
lastne varnosti kot zaradi dobrega
pocutja vozila. Kot smo rekli, je
vecina nasih najljubsih del 'DIY'
vklju¢evala tista redna servisna

in vzdrzevalna dela, ki tukaj niso
potrebna. #

17z BARTOG
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Izbrane prve nagrade
programa zvestobe Bklub

Bartogov program zvestobe, osredotocen na mehanike in velike
stranke, po ustanovitvi konec lanskega leta vstopa v novo akcijo. Vsak

mesec vas ¢akajo nove ugodnosti in blagovne znamke, ki vstopijo v
tockovni sistem. Spremljajte novice prek www.bklub.si.

klub je bil zasnovan tako,
da bi bili serviserji ¢im
bolj natan¢no obves¢eni
o aktualni ponudbi
v asortimanu, ki ga kupujejo,
hkrati pa nagrajeni s tockami in
nagradami. Clanstvo v novem klubu
zvestobe dosezete s preprosto
prijavo v katerikoli Bartogovi
poslovalnici ali prek uradne spletne
strani www.bklub.si, z vélanitvijo pa
je vsak nakup v Bklubu dobesedno

Iz BARTOG

vreden vec.

Za ¢lane Bkluba je opredeljen sklad
ve¢ kot 500 nagrad, poleg orodja in
servisne opreme pa so na voljo tudi
izdelki za gospodinjstvo, druzino
in otroke ter vedno potrebna bela
tehnika in multimedija. Bklub je bil
zasnovan kot podpora Bartogovim
partnerjem v poslu, pa tudi kot
osebna dodana vrednost njegovim
strankam v njihovem vsakdanjem
Zivljenju.

Po registraciji

stranke, ¢lanice Bkluba, nimajo

vel nobenih obveznosti. Tocke se
samodejno belezijo in arhivirajo

na njihovem ra¢unu Bklub.

Tocke lahko kadarkoli preverite z
registracijo na spletni strani bklub.
si in jih mimogrede, ¢e jih bo dovolj,
zamenjate za katero od nagrad.

Kako zbirati tocke?

Zelo preprosto. Z registracijo v
Bklub vsak kupec takoj postane
¢lan programa zvestobe in zalne
zbirati toc¢ke! Prijavite se lahko v
poslovalnici ali prek spletne strani
www.bklub.si, dodatne informacije
pa dobite na telefonski $tevilki 07
3462 460.

Ob nakupu dolocenega izdelka,

ki je trenutno v akciji, za vsakih
porabljenih 24 evrov v Bartogu
pridobite od 1 do 5 tock, s tem da
se pri izdelkih iz gospodarskega
programa tocke potrojijo (x3). Vse
informacije o razponu, ki prinasa
tako tocke kot tudi nagrade, so
jasno poudarjene na strani Bklub.
Tam vas ¢aka pregleden prikaz
nagrad po kategorijah. Izbrane
nagrade bodo v najkrajsem
moznem ¢asu dostavljene na vas
prag, dom ali v delavnico. #

bogatih nagrad

svetovnih
blagovnih znamk

kontaktni center

dostava nagrade

na vas naslov
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~ The Future in Motion

Varna voznja se
nikoli ni bila boljsa.




